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ontrol & Power Gen es un congreso 
organizado especialmente para compañías 
donde la energía eléctrica es un punto 
importante en la cadena de producción; 
proporcionando espacios de actualización y 
tecnología de punta en potencia, sistemas de 
transmisión, protecciones eléctricas y control 
de sistemas de generación; así como mejoras 
de eficiencia, lubricación y control en 
máquinas para la generación de energía.

Es finalmente el interés del evento, fomentar 
espacios de discusión sobre fallas ocurridas en 
los equipos de las empresas participantes, dar a 
conocer las más actuales técnicas de 
mantenimiento predictivo y aportar ideas para 
mejorar la operación de los activos del sistema 
eléctrico de su organización.

Algunas conferencias de nuestra 5° Versión:�

www.controlpowergen.com
Para más información

Congreso especializado para líderes 
de operación y mantenimiento del 
sector energético, minero, oil & gas e 
industrial.

ASÍ SE VIVIÓ NUESTRA

5° VERSIÓN
21-22
SEPTIEMBRE

CENTRO DE
CONVENCIONES
C A R T A G E N A. . . . . . . .

de Datos para
“Uso del Hidrógeno 
Como Combustible 
Alterno en Turbinas 

a Gas.”

M W I 
MET WELD INTERNATIONAL

Óptimo de los Sistemas 
de Almacenamiento de 

Energía ‘Bess’.”
Eficiencia Energética 

en la Industria.”

“Aprovechamiento 

“Gestión Inteligente 

Sistemas Eléctricos.”

“Soluciones de 
Cogeneración y 
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“Con más de 20 años de experiencia
en el sector energético, es una compañía

comprometida con la transición energética
y reducción de la huella de carbono.”

MANTENIMIENTO A
TURBOGENERADORES
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Dos décadas de grandes y pequeños proyectos que nos han 
puesto a prueba para dar lo mejor de nosotros.

www.hidrotest.com 
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y Líder en Inspección y 

Recalificación de cilindros 
de alta presión con la 

más avanzada tecnología.
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Noviembre de 2003
HIDROTEST ENGENIEE-
RING & SUPPLIES se consti-
tuye con el objetivo de brindar 
soluciones a la industria 
emergente del gas natural 
vehicular en Colombia.

Abril de 2004
Inicia operaciones siendo el primer 
laboratorio de ensayos por prueba 
hidrostática en recalificar cilindros 
de gas natural comprimido vehicular.

Febrero de 2010
El ONAC otorga la acreditación 
como laboratorio de ensayo a 
HIDROTEST DEL CARIBE 
bajo el código 09-Lab-033. 

Marzo de 2006
Obtiene acreditación como Laboratorio de 
Ensayo por parte de la Superintendencia 
de Industria y Comercio, bajo la Resolu-
ción No 5897 del 09 de marzo de 2006. 

Diciembre de 2011
El ONAC otorga la 
acreditación a HIDRO-
TEST ENGINEERING & 
SUPPLIES SAS como 
Laboratorio de Ensayo 
con código 11 LAB-012 
bajo norma ISO/IEC 
17025 de 2005, acredita-
ción que mantuvo vigente 
hasta el 5 de mayo de 
2019, luego de haber 
evolucionado a otro 
esquema de acreditación.

Enero de 2015
Como empresa innovadora, adquiere la 
tecnología de emisión acústica, entre las 
más avanzadas a nivel internacional para 
la recalificación de cilindros de alta presión.

Noviembre de 2016
HIDROTEST ENGINEERING 
& SUPPLIES SAS se convier-
te en pionero en la utilización 
de la tecnología de Emisión 
Acústica para la inspección de 
cilindros y tubos a alta presión, 
al realizar la primera recalifica-
ción en el campo voluntario de 
un tubo-tráiler (batería de 
tubos en un tráiler) para 
almacenamiento y transporte 
de GNC en Colombia.

Enero de 2021
Realiza en Cartagena la 
primera inspección en el 
campo voluntario para recalifi-
cación de cilindros y su condi-
ción de instalación en vehícu-
los que funcionan con GNCV 
bajo la norma 4828:2017 en un 
bus del Sistema de Transporte 
Masivo TRANSCARIBE.

Junio de 2021
El ONAC le otorga 
dentro de la acreditación 
17-OIN -038 el alcance 
para Recalificación de 
cilindros y su condición 
de instalación en 
vehículos que funcionan 
con GNCV bajo la 
Norma 4828:2017

Junio de 2017
ARL SURA otorga el Premio Excelencia 
en SST por sus prácticas operacionales 
en el desarrollo de dispositivos mecáni-
cos para cargue, descargue y transporte 
de cilindros en planta.

UN CAMINO RECORRIDO DE  

a ñ o s
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Junio de 2009
Promueve la constitución de la empresa 
HIDROTEST DEL CARIBE SAS para abar-
car estratégicamente la zona norte del país. 

Noviembre de 2007
Comprometido con la calidad 
y los cambios en el Sistema 
Nacional de la Calidad de 
Colombia, HIDROTEST 
ENGINEERING & 
SUPPLIES SAS participa en 
la creación del Organismo 
Nacional de Acreditación de 
Colombia (ONAC) en la 
condición de asociado 
fundador con el No. 052. 

Junio de 2018
El ONAC otorga acreditación a HIDROTEST ENGINEE-
RING & SUPPLIES S.A.S. como organismo de inspec-
ción. Acreditación vigente con el código 17-OIN-038, 
bajo la norma ISO/IEC 17020:2012, siendo el primer 
organismo de inspección acreditado para la recalifica-
ción de cilindros y tubos de alta presión en Colombia.
La migración al esquema de inspección para la evalua-
ción de la conformidad se da teniendo en cuenta que 
las normas técnicas internacionales indican que la 
recalificación de cilindros y tubos y la valoración de 
integridad de activos en general debe ser llevada a 
cabo por organismos de inspección.

Septiembre de 2019
ARL SURA otorga RECO-
NOCIMIENTO por la 
mejora en seguridad y 
salud en el trabajo por la 
implementación de 
tecnologías de Ensayos 
No destructivos. (Emisión 
Acústica).

Participa activamente dentro del Sub-
sistema Nacional de la Calidad (SICAL) 
como organismo Evaluador de la Con-
formidad que aplica normas técnicas 
colombianas promulgadas por el orga-
nismo nacional de normalización ICON-
TEC y normas internacionales ISO. 

Desarrolla sus actividades de evalua-
ción de la conformidad tanto en el 
campo voluntario como en el obligato-
rio, según corresponda. 

Las desarrolladas en el campo obligato-
rio se llevan a cabo bajo la certificación 
del organismo nacional de acreditación 
ONAC, observando la Reglamentación 
Técnica expedida por el Ministerio de 
Minas y Energía y el Ministerio de 
Comercio, Industria y Turismo.

HIDROTEST ENGINEERING 
& SUPPLIES S.A.S

SERVICIO CONFIABLE Y SEGURO

a ñ o sa ñ o s
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OPINIÓN

¿Y DÓNDE ESTÁ EL GAS?

n lo que va corrido del go-
bierno Petro, en temas de 
energía de lo que más se 
escucha es de transición 

energética: el plan, los retos, el rol 
de los diferentes combustibles. Y 
sí, claro que el país debe tomar 
pasos para construir ese futuro 
con una matriz energética de mí-
nimo impacto ambiental, lo cual 
es un objetivo loable pero de lar-
go plazo. ¿Y mientras tanto qué?

Actualmente, el gas natural repre-
senta un porcentaje importante 
de la matriz energética y el abas-
tecimiento es una preocupación 
de corto no de largo plazo. Cuan-
do se revisa la disponibilidad de 
gas para los siguientes años (ba-
sado en la última Declaracion 
de Producción), el panorama es 

preocupante, especialmente en 
el interior del país donde los cam-
pos de Cusiana y Cupiagua em-
piezan su declinación a partir de 
2024. Sin embargo, el enfoque ha 
sido la transición energética, no el 
abastecimiento del mercado. 
Cuando se trata de nuevas fuen-
tes, se habla del offshore que, de 
acuerdo con información de Eco-
petrol, tiene reservas importantes. 
Pero lo cierto, y de lo que no se 
habla lo suficiente, es que son re-
cursos difíciles de sacar, de ries-
gos enormes de todo tipo y que, 
si todo sale bien, estarían disponi-
bles en no menos de tres años.

En el caso de nueva oferta en el 
territorio, aunque existen algunos 
prospectos (Valle Inferior del Mag-
dalena y Piedemonte) estos son 

de un tamaño limitado que no al-
canzarían para asegurar el abaste-
cimiento por más que unos años, 
es decir, no cambian el balance 
de forma drástica. Volvemos al ¿y 
mientras tanto qué…? 

Con esas señales de disponibi-
lidad y lo que ha pasado en los 
últimos procesos de comerciali-
zación en los que se ha vendido 
gas de largo plazo, el nerviosismo 
del mercado es evidente, porque 
no es claro cuál es la oferta que va 
a asegurar el abastecimiento na-
cional después de 2025. Pero pa-
rece que ese nerviosismo todavía 
no es lo suficientemente fuerte 
como para que las entidades se 
preocupen. 

Es una situación en la que se de-
ben empezar a considerar seria-
mente todas las opciones que 
tiene Colombia y, teniendo en 
cuenta que la oferta nacional no 
será suficiente, es claro que la im-
portación de gas desde cualquier 
fuente sería una opción viable. 

Como país, es importante que se 
quite el estigma a recibir gas de 
fuentes externas, especialmente 
cuando desde 2016 se viene im-
portando. Es hora de desarrollar 
el marco regulatorio y de política 
pública para nuevas fuentes y evi-
tar un posible desabastecimiento 
en los próximos años.

No queremos que el mercado se 
siga preguntando: ¿Y dónde está 
el gas?

Por: ÓMAR TOVAR
Gerente de Regulación y Planeación 

Energy Transitions SAS ESP

E
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LLEGAN A COLOMBIA 
LOS PRIMEROS 
CILINDROS DE MATERIAL 
COMPUESTO PARA GLP 
DOMICILIARIO

La más reciente tecnología en cilindros para gas 
licuado del petróleo (GLP) fue importada por 
la firma Provigas para las islas de San Andrés, 
Providencia y Santa Catalina. 

El ambiente salino del Caribe pre-
senta un escenario ideal para intro-
ducir los cilindros de fibra compues-
ta. “Por eso, después de analizar 
diferentes alternativas de oferta se 
optó por la marca Hexagon Ragas-
co®, una empresa que representa 
calidad, experiencia y confiabilidad, 
ya que la alta corrosión afecta el 
acero y otros metales reduciendo la 
vida útil de los cilindros a no más de 
cinco años”, señala Provigas.

Adicional a lo anterior, los cilindros 
que se utilizan para atender la 
demanda de Providencia y Santa 
Catalina, requieren un transporte 
marítimo adicional en la borda de 
las embarcaciones con lo que du-
rante ocho horas de viaje están en 
contacto permanente con el mar, 
deteriorándolos a un mayor ritmo 
que los que permanecen en San 
Andrés.

El primer cilindro compuesto fue 
desarrollado por Hexagon Ragas-
co® en 1999 y hoy cuenta con más 
de 24 millones de cilindros en uso 
y más de 24 años de experiencia. 
Los cilindros compuestos propor-
cionan numerosas ventajas sobre 
los cilindros de acero en términos 
de seguridad, peso, duración y faci-
lidad de uso, entre otras.

Los cilindros de material compues-
to están fabricados por una matriz 
de fibra de vidrio y resina de po-
lietileno de alta densidad bajo un 
proceso desarrollado por Hexagon 
Ragasco® que une ambos ma-
teriales y le otorga propiedades 
adicionales al uso de cada compo-
nente por separado. 

La principal ventaja del cilindro de 
material compuesto Hexagon Ra-
gasco® es su resistencia a la corro-
sión. El cilindro no tiene ninguna 
parte metálica que se pueda oxi-
dar y por la cual se puedan originar 
fugas de GLP o perder el espesor 
mínimo requerido para soportar 

os primeros cilindros de 
material compuesto Hexa-
gon Ragasco® (fibra de vi-
drio) para uso residencial 

en Colombia fueron importados 
desde Noruega y se convierten en 
un hito tecnológico en el sector
.
 Los cilindros adquiridos por Pro-
vigas para las islas de San Andrés, 
Providencia y Santa Catalina tie-
nen una capacidad de 33,5 litros 
o 15 kilogramos en mezcla de GLP 

(propano, butano). Son fabricados 
en Noruega por Hexagon Ragas-
co®, el creador y líder en cilindros 
compuestos a nivel mundial.

Provigas SAS ESP es la  prestado-
ra del servicio público domicilia-
rio de GLP en el Archipiélago de 
San Andrés, Providencia y Santa 
Catalina, realizando las activida-
des de Transporte, Distribución y 
Comercialización del servicio en 
las islas.

L



TECNOLOGÍA

la presión interna. Además, el peso 
tara es la mitad de uno equivalente 
en acero, lo cual permite que sea 
más fácil el manejo por parte de los 
operarios, transportistas y usuarios. 

Otra ventaja es que la fibra de vidrio, 
componente principal del cilindro, 
permite visualizar a simple vista el 
nivel del líquido, que hace más fácil 
saber cuánto gas queda en el reci-
piente y programar el reemplazo.

Aunque esta es la primera impor-
tación de cilindros compuestos 
para uso residencial, en Colombia 
ya se han venido usando desde 
hace siete años para aplicaciones, 
como montacargas y naves náuti-
cas. Ahora llegan para uso domi-
ciliario.

Los cilindros de material compues-
to Hexagon Ragasco® con fibra 
de vidrio se utilizan para cualquier 

aplicación que requiera el uso 
de cilindros portátiles de GLP. El 
mayor uso en el mundo es para 
cilindros de uso domiciliario para 
cocinar, calefaccionar y calentar 
agua para bañarse. 

También es importante el uso 
industrial en empresas de distri-
bución y almacenaje que deben 
usar montacargas en espacios 
interiores y deben limitar la can-
tidad de contaminantes y ma-
terial particulado producto de 
combustibles líquidos como la 
gasolina por la afectación que 
puede tener en los trabajadores.
 
Es importante destacar las ini-
ciativas de países donde se pro-
híbe el uso de motores de com-
bustión que usan combustibles 
líquidos por el uso de GLP para 
evitar la contaminación de los 
cursos de agua y lagos que son 

fuente de agua potable para ciuda-
des y poblaciones.

La versatilidad de usar el GLP para 
cocinar, generar electricidad de 
emergencia y calefacción no es 
igualada por alguna otra fuente en 
situaciones de emergencia.

La mayoría de las islas del Caribe han 
optado por los cilindros de mate-
rial compuesto Hexagon Ragasco® 
debido a sus múltiples ventajas. En 
América están presentes en todos 
los países a excepción de algunos 
que no han aprobado la normativa 
de uso, como Perú, Ecuador y Bolivia.

En Colombia, Hexagon Ragasco® 
es representado por la compañía 
Mitsui & CO (Colombia) Ltda, com-
pañía de origen japonés y subsidia-
ria del grupo Mitsui, con más de 65 
años de presencia en el mercado 
colombiano.
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GUERRA DEL YOM KIPUR
50 AÑOS DE LA MAYOR CRISIS 
PETROLERA

Hace 50 años se vivió la mayor crisis energética que ha experimentado 
la humanidad. Desde entonces la seguridad y la soberanía energéticas 
se volvieron prioritarias en la agenda pública.

a tarde del sába-
do 6 de octubre 
de 1973 transcu-
rría en medio de 

un aire de solemnidad 
en Israel cuando el pe-
queño país fue sorpren-
dido por un ataque 
conjunto de Siria y Egip-
to. La agresión no solo 
hirió en lo más profun-
do el sentimiento del 
pueblo hebreo, que en 
ese momento se prepa-
raba para celebrar el Día 
de la Expiación, la fecha 
más importante del ca-
lendario judío, sino que 
daba inicio a la Guerra del Yom 
Kipur y, con ella, a la más grande 
crisis del petróleo que ha experi-
mentado la humanidad.

En retaliación por el apoyo que los 
Estados Unidos dieron a Israel, los 
países árabes productores de pe-
tróleo (Kuwait, Arabia Saudita, Li-
bia, Argelia, Egipto, Irak y Siria) se 
alinearon con los agresores e im-
pusieron a Occidente un embargo 
petrolero que, en palabras del en-
tonces secretario de Estado esta-
dounidense Henry Kissinger “alteró 
irrevocablemente el mundo, en la 
forma en que se había desarrolla-
do en el período de la posguerra.”

L

Como lo anota Daniel Yergin en su 
obra La historia del petróleo, “para 
1973 el petróleo se había conver-
tido en la savia vital de las econo-
mías industriales del mundo… y en 
ningún momento anterior de todo 
el período de la posguerra había 
sido tan tenso el equilibrio entre la 
oferta y la demanda, mientras que 
las relaciones de los países expor-
tadores y las compañías petroleras 
seguían siendo malas.”
 
Para ese entonces, las frases “crisis 
energética” y “escasez de energía” 
comenzaban a sonar en las con-
versaciones económicas y políti-
cas no solo de los Estados Unidos 

sino de Europa y Japón, 
toda vez que a raíz del 
sistema de cuotas de 
producción de petróleo 
y al control de precios 
para domar la inflación, 
la exploración estaba 
de capa caída en Nor-
teamérica, en un entor-
no donde el petróleo y 
el gas natural tomaban 
el protagonismo en la 
generación de electri-
cidad por el desmonte 
de plantas a carbón por 
razones ambientales.

Se vivía una época de 
insaciable apetito por el crudo. 
Para el verano de 1973 el mundo 
ya dependía del petróleo prove-
niente del Golfo Pérsico, y Arabia 
Saudita se había convertido en 
uno de los mayores productores 
y exportadores de crudo, con 8,4 
millones de barriles diarios de 
producción y una cuota exporta-
dora del 21%. A contrapelo, las im-
portaciones de los Estados Unidos 
en ese año eran de 6,2 millones de 
barriles al día, comparadas con los 
3,2 millones de barriles en 1970 y 
los 4,5 millones de 1972.

Definitivamente, el poder había 
pasado de las compañías occi-
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dentales, las Siete Hermanas (las 
anglosajonas Exxon, Mobil, Che-
vron, Texaco, Gulf, Royal Dutch/
Shell y British Petroleum), a los 
países productores. Y los árabes 
fueron conscientes, más que nun-
ca, de que tenían en sus manos 
una nueva arma geopolítica: el 
petróleo. 

Apenas unos años atrás, en 1960, 
se había creado la OPEP, el cartel 
de países exportadores de crudo, 
a instancias de Venezuela y Ara-
bia Saudita, los mayores produc-
tores de petróleo de la época, 
después de los Estados Unidos, 
lo que había derivado en mayo-
res porcentajes de participación 
para los países productores, que 
superaban ya el 50 por ciento, 
para tratar de frenar las naciona-
lizaciones.

Así que, a medida que la deman-
da mundial superaba el límite de 
los suministros, los precios fueron 
superando barreras. En efecto, en-
tre 1970 y 1973 el precio del crudo 
se había más que duplicado al pa-
sar de 1,20 dólares por barril a 2,70 
dólares. Y lo peor estaba por venir.

EL ATAQUE

“La elección del Yom Kipur como 
fecha para lanzar el ataque árabe 
se hizo para encontrar a Israel des-
prevenido. Toda su estrategia de 
defensa dependía de una rápida y 
total movilización y despliegue de 
sus reservas disponibles. En nin-
gún otro día esa respuesta podía 
haber sido tan difícil; el país esta-
ba paralizado por la meditación, 
la búsqueda espiritual y la ora-
ción. Además, el presidente egip-
cio Anwar el-Sadat se apoyaba en 
la sorpresa estratégica y puso toda 
la carne en el asador para que así 
fuese”, relata Yergin.

Por su parte, el dictador sirio Há-
fez al-Assad se unió al engaño. 

Una organización terrorista con 
conexiones en Siria secuestró a 
unos emigrantes soviéticos que 
viajaban a Viena desde Moscú y la 
primer ministra israelí Golda Meir 
fue a Austria a hacer frente a esa 
crisis, lo que captó la atención de 
la líder hasta el 3 de octubre.

Aunque fuentes de inteligencia 
habían detectado movimientos 
de tropas en Egipto y Siria, tanto 
israelíes como estadounidenses 
desestimaron las alertas y pasado 
el mediodía del 6 de octubre Is-
rael fue atacado. Frente al copioso 
respaldo en pertrechos que los so-
viéticos dieron a sirios y egipcios, 
Estados Unidos no tuvo más alter-
nativa que apoyar con armamen-
to a su principal aliado en el Me-
dio Oriente, a riesgo de maltratar 
aún más las tensas relaciones con 
el mundo árabe.

El 15 de octubre los israelíes pu-
dieron detener el avance de los 
egipcios antes de que llegaran a 
las montañas del Sinaí y lanzaron 
una contraofensiva exitosa. Un día 
después, provenientes de Viena 
de una negociación fallida con 
las compañías petroleras, los de-
legados de los Estados del Golfo 
Pérsico, cinco árabes y un iraní, se 
reunían en la capital de Kuwait y 
anunciaron al mundo su decisión 
unilateral de aumentar el precio 
del petróleo a 5,11 dólares el ba-
rril. Atrás quedaba para la historia 
los tiempos en que las compañías 
occidentales fijaban los precios 
del crudo.

El arma del petróleo se desenfun-
daba con toda contundencia y los 
Estados Unidos tomaron nota del 
nuevo escenario. El presidente Ri-
chard Nixon expresó su preocupa-
ción a sus asesores de seguridad 
nacional en la Casa Blanca: “Nadie 
es más consciente de lo que tene-
mos en juego: el petróleo y nues-
tra situación estratégica.”

EL EMBARGO

El 17 de octubre, aún reunidos en 
Kuwait, los ministros árabes del 
petróleo acordaron un embargo a 
los Estados Unidos y demás países 
simpatizantes de Israel, reducien-
do en adelante la producción un 
cinco por ciento cada mes. 

El 19 de octubre, el presidente 
Nixon, envuelto en pleno torbellino 
del Watergate, propuso una ayuda 
militar a Israel de 2.200 millones 
de dólares. Ese mismo día Libia 
fue más allá y anunció que embar-
garía todos los envíos de petróleo 
a los Estados Unidos. Un día des-
pués lo secundaría Arabia Saudita. 

La situación no podía ser más ten-
sa. Para rematar, ante la posible 
caída del Tercer Ejército de Egipto, 
el líder soviético Leonid Breznev 
dijo que la Unión Soviética no esta-
ba dispuesta a dejarlo caer y hasta 
se tuvo información de emplaza-
mientos de armas nucleares.

Por fortuna, pese a que el Tercer 
Ejército fue reabastecido por los 
soviéticos, el 26 de octubre el alto 
al fuego entró en vigor en Oriente 
Medio y comenzaron las negocia-
ciones entre Egipto e Israel. Se evi-
taba así una escalada a la tercera 
guerra mundial con presencia de 
armas nucleares, una situación que 
no se vivía desde la Crisis de los Mi-
siles de Cuba en 1962. “Las armas 
nucleares no se habían utilizado, 
pero los árabes seguían esgrimien-
do el arma del petróleo. El embar-
go seguía vigente, con consecuen-
cias que trascendieron más allá de 
la guerra de octubre”, señala Yergin 
y a renglón seguido relata:

“El embargo marcó una nueva era 
para el petróleo de todo el mundo. 
Del mismo modo que la guerra 
era muy importante para dejárse-
la exclusivamente a los generales, 
el petróleo era muy importante 



15

ACTUALIDAD

para dejárselo a los petroleros. El 
petróleo se había convertido en 
tema de responsabilidad de pre-
sidentes y primeros ministros; de 
ministros de exteriores, economía 
y energía; de congresistas y parla-
mentarios, de reguladores y ‘za-
res’, de activistas y lumbreras.”

Con las cotizaciones y la escasez 
disparadas, Occidente entró en 
pánico. No era para menos. El 16 
de octubre el precio fijado por Irán 
era de 5,40 dólares el barril. 

Comenzaba la era de la escasez, 
con profundas ondas de choque 
en el tejido social de las naciones 
industrializadas: pérdida de desa-
rrollo económico, recesión e infla-
ción. Europeos y japoneses regre-
saron de repente a los amargos 
años de la posguerra, con todas 
sus penurias y privaciones.

Con los precios de la gasolina su-
biendo a diario, los estadouniden-
ses soportaron por vez primera un 
racionamiento del combustible, al 
tiempo que escaseaban y subían 
de precio los demás productos 
básicos, lo que llevó al presidente 
a proponer como meta nacional 
que para finales de los setenta 
desarrollaran el potencial para sa-
tisfacer sus propias necesidades 
energéticas sin depender de nin-
guna fuente extranjera. Hablaba 
de soberanía energética.

En medio de la crisis política en 
la que se debatía el gobierno de 
Nixon, las compañías occidenta-
les asumieron la distribución de 
los limitados suministros de pe-
tróleo tratando de satisfacer las 
necesidades de cada nación, al 
tiempo de cuidarse de no irritar a 
los árabes.

Entre tanto, los ministros del pe-
tróleo de la OPEP se reunían en 
Teherán para fijar los nuevos pre-
cios. Se debatían entre un tope de 

23 dólares el barril, propuesto por 
los más radicales, hasta los 8 dó-
lares defendido por un modera-
do Arabia Saudita. Finalmente se 
decantaron por la propuesta del 
Sha de Irán: 11,65 dólares, cuatro 
veces el precio de comienzos de 
la guerra.

La reacción de Nixon no se hizo 
esperar y le envió una carta al 
monarca iraní expresándole “el 
impacto desestabilizador” del au-
mento y los “problemas catastrófi-
cos” que crearía para la economía 
mundial. La respuesta del Sha fue 
lacónica: “Somos totalmente cons-
cientes de la importancia de esta 
fuente de energía para la prospe-
ridad y estabilidad de la economía 
internacional, pero también sabe-
mos que esta fuente de riqueza se 
podría agotar para nosotros en un 
plazo de treinta años.”

El arma del petróleo hacía sus 
estragos en el Viejo Continente. 
Los países europeos se dividían 
entre los que trataban de distan-
ciarse de los Estados Unidos para 
congraciarse con los árabes, enca-
bezados por Francia e Inglaterra, 
Alemania algo menos, hasta Ho-
landa, que se mantuvo firme con 
sus aliados tradicionales. El presi-
dente francés Georges Pompidou 
le reclamó directamente a Kissin-
ger: “Ustedes se basan en los ára-
bes solamente para una décima 
parte de su consumo, pero noso-
tros dependemos completamen-
te de ellos.”

La situación del Reino Unido era 
especialmente crítica: “La escasez 
de petróleo se vio aumentada por 
la huelga de los mineros del car-
bón, que acabó en una guerra eco-
nómica total. No había suficientes 
suministros de petróleo para susti-
tuir rápidamente el carbón en las 
centrales de generación eléctrica; 
la economía del país estaba parali-
zada como no lo había estado des-

de la escasez de carbón de 1947. 
Los suministros de electricidad se 
interrumpieron y la industria pasó 
a tener una semana laborable de 
tres días”, comenta Yergin.

Fue entonces cuando Estados 
Unidos convocó en febrero de 
1974 a una conferencia sobre 
energía en Washington, donde se 
creó la Agencia Internacional de 
Energía, con el propósito inicial de 
establecer un sistema de reparto 
de emergencia para afrontar la 
“siguiente” crisis y, en un sentido 
más general, armonizar las políti-
cas energéticas de los países occi-
dentales.

Finalmente, Arabia y Egipto en-
tendieron que el arma del petró-
leo había cumplido su cometido, 
pero que mantenerla desenfun-
dada por más tiempo podría ser 
contraproducente. Acordaron en-
tonces que Estados Unidos apo-
yara las negociaciones de paz en 
el conflicto árabe-israelí a cambio 
de levantar el embargo. Pese al 
rechazo de Siria y Libia, el 18 de 
marzo los ministros del petróleo 
firmaron su finalización.

El arma del petróleo se había utili-
zado con unas consecuencias que 
ni los propios árabes habían calcu-
lado, mientras que la administra-
ción Nixon se anotaba un rotundo 
éxito en la diplomacia internacio-
nal, aunque sus días en la presi-
dencia estaban contados. El 8 de 
agosto de 1974 se convertiría en el 
único mandatario estadouniden-
se en dimitir al cargo.

Era el epílogo de la mayor crisis 
energética de toda la historia, que 
dio forma a nuevas alianzas y cam-
bió para siempre la geografía po-
lítica del mundo, que transformó 
la industria del petróleo y las re-
laciones entre productores y con-
sumidores, y configuró una nueva 
economía internacional.  
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LAS GRANDES POSIBILIDADES 
DEL GAS NATURAL EN COLOMBIA

de Grandes Clientes de VANTI, 
señala que la empresa ha inver-
tido más de 30.000 millones de 
pesos desde 2020 en la expansión 
de redes para llegar a esos nuevos 
polígonos industriales. “Iniciamos 
un plan de expansión con diez 
proyectos específicos, uno en Bo-
yacá y nueve en Cundinamarca, 
para llevar el gas natural a la nueva 
localización industrial, como tam-
bién a un tipo de cliente olvidado 
como lo es el segmento agroin-
dustrial: floricultores en Cundina-
marca, avicultores en Santander 
y palmeros en el Cesar, principal-
mente. Entonces, satisfacemos 
dos necesidades: un mercado no 
explorado y la nueva localización 
geográfica de clientes industria-
les”, dice.

De acuerdo con el ejecutivo, el po-
tencial de estos segmentos es una 
base de 170 clientes identificados, 
más el crecimiento natural cuan-
do un corredor industrial se con-
solida, para ser cubiertos en unos 
cinco años y con un consumo es-
timado de 30 millones de metros 
cúbicos anuales, la tercera parte 
de los 90 millones que la Com-
pañía vende hoy a consumidores 
industriales.

SUSTITUCIÓN DE CARBÓN 
Y EFICIENCIA ENERGÉTICA

Otros frentes a los que VANTI le ve 
mucho futuro son la sustitución 
de carbón y la eficiencia energé-
tica. Aunque si bien el carbón es 

con la reducción de emisiones 
de gases efecto invernadero (GEI) 
porque es el sustituto de otros 
energéticos con mayor grado de 
emisiones, responsables del cam-
bio climático, se le abre un abani-
co de posibilidades en la ruta de 
la Transición Energética hacia la 
descarbonización.

Así lo ha entendido VANTI, la ma-
yor distribuidora de gas natural en 
el país y que atiende los mercados 
de la altiplanicie cundiboyacense, 
Santander y el sur del César, con 
más de 3,5 millones clientes. 

Con un cubrimiento de más del 
90 por ciento en el sector residen-
cial, la compañía trabaja en solu-
ciones energéticas para otros sec-
tores, especialmente el industrial 
y el agro. Aunque ya es el mayor 
distribuidor de gas natural a la in-

dustria colombiana, con un 28% 
de cuota del mercado, VAN-

TI se expande hacia nue-
vos corredores y parques 
industriales que se han 
venido conformando 
por la relocalización 
de industrias de las 
grandes ciudades 
hacia los munici-
pios de la Sabana 
de Bogotá, por 
ejemplo.

En ese senti-
do, John Jairo 
Contreras, vi-
cepresidente 

olombia es un país auto-
suficiente en gas natural, 
pero además cuenta con 
un enorme potencial de 
reservas, tanto en tierra 

firme como en el off shore. Si a 
esto se le agrega que este com-
bustible, además de ser económi-
camente competitivo, contribuye 

C

John Jairo Contreras, vicepresidente de 
Grandes Clientes de VANTI
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el combustible más económico 
empleado en algunos procesos 
manufactureros, el compromiso 
con la sostenibilidad de algunas 
empresas las está acercando a la 
sustitución por gas natural.

En este segmento, en 2023 VANTI 
logró captar 5 clientes industria-
les no regulados, es decir, grandes 
consumidores que migraron del 
carbón hacia el gas natural, em-
presas reconocidas que acepta-
ron la oferta para contribuir con la 
reducción de GEI.

Hay otro segmento de consumo 
al que Contreras llama “distritos 
carboníferos”, que tienen una ubi-
cación específica, generalmente 
cerca a centros urbanos y que de-
sarrollan actividades industriales 
y comerciales artesanales, con 
consumos pequeños pero con 
alto impacto ambiental para la 
comunidad, y a los cuales, con un 
cambio regulatorio relativamente 
sencillo que VANTI ha promovido, 
se les podría estructurar una tari-
fa diferencial para hacer atractivo 
el cambio de combustible hacia 
el gas natural, y contribuir así con 
el mejoramiento de la calidad del 
aire y la reducción de GEI.

“Sería un logro desde el punto de 
vista de política pública si se pue-
de armonizar ese tipo de decisio-
nes, porque el carbón tiene emi-
siones muy altas en segmentos 
de consumo muy arraigados en 

su uso, pero con la política del Es-
tado de buscar proveer soluciones 
hacia la reducción de emisiones, 
se daría un gran paso con unas 
medidas regulatorias muy senci-
llas”, dice Contreras.

Para contribuir con las metas glo-
bales de reducción de emisiones, 
además del impulso a las ener-
gías renovables y la electrificación 
de ciertos usos, también se debe 
actuar desde el lado de la deman-
da. Y en este campo hay mucho 
por hacer en materia de eficiencia 
energética, pues tiene un peso si-
milar a los anteriores.

De acuerdo con un estudio de la 
UPME, las tecnologías industriales 
utilizadas en Colombia son un 50 
por ciento más ineficientes, desde 
el punto de vista energético, que 
las tecnologías más avanzadas 
disponibles en el mundo, luego 
el campo de mejora es bastante 
amplio. “Lo que vemos es que la 
eficiencia energética es un actor 
protagonista en la transición ener-
gética al que no lo invitaron a la 
premiación, está ahí, pero no se 
menciona con la misma intensi-
dad que las energías renovables”, 
dice Contreras.

COGENERACION 
Y AUTOGENERACION

En Colombia, la cogeneración y la 
autogeneración también tienen 
gran rezago. La energía generada 
con procesos de cogeneración es 
mínima en el país, muy por de-
bajo de la media del mundo y 
nada que compararse con países 
europeos, que producen entre 25 
y 30% de su energía total a través 
de procesos de cogeneración.

Según Contreras, la cogeneración 
ha sido muy tratada desde el pun-
to de vista académico y a todos los 
industriales les interesa, pero en la 
práctica no ha sido introducida, 
pues, cuando se desarrollan ofer-
tas para el desarrollo de proyectos, 
los costos no son competitivos o 
las decisiones no se toman, pese a 
que se gana en eficiencia energé-
tica y se ahorra dinero.

VANTI está evaluando unos 35 
proyectos de cogeneración de pe-
queña y mediana escala, que van 
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dese los 47 Kw hasta los 2 Mw, en 
sectores como el textilero, el flori-
cultor y el de alimentos y bebidas, 
principalmente. “En construcción 
tenemos cinco proyectos y dos 
en operación, por tanto, estamos 
confiados en que ya se empieza 
a dinamizar la expansión de esta 
oportunidad”, dice.

En ese sentido, llama la atención 
que, desde el punto de vista fis-
cal y regulatorio, las Leyes 1715 de 
2014 y 2099 de 2021 otorgan be-
neficios fiscales clave para la tran-
sición energética, entre los que 
están incluidos los proyectos de 
cogeneración. La excusa no es fal-
ta de legislación, porque existe.

GAS NATURAL RENOVABLE

La producción de biogás y biome-
tano a través de biodigestores es 
otra tecnología que está muy de-
sarrollada en los Estados Unidos y 
Europa, y tiene un gran potencial 
en Colombia gracias a su voca-
ción agroindustrial, donde se ge-
neran biomasas y otros residuos 
orgánicos.

En Cundinamarca hay un sector 
floricultor que genera 1,1 millones 
de toneladas de residuos orgáni-
cos al año, en Santander y Cundi-
namarca hay una industria avícola 
que genera 2,5 millones de tone-

ladas de residuos orgánicos año, 
y un sector palmero en Cesar que 
dispone 0,5 millones de tonela-
das, sin mencionar la industria 
porcícola y otras. 

Colombia contribuye solo con el 
0,5% de las emisiones de GEI glo-
bales y la mitad de ellas proviene 
de diferentes usos del suelo como 
agricultura, ganadería y desfores-
tación, es decir, tiene todo el sen-
tido que se prioricen soluciones 
donde están las fuentes de emi-
siones.

La limitante que ha tenido son los 
costos, pues la producción de bio-
gás en Colombia está hoy entre 
15 y 20 dólares el millón de BTU 
(MBTU), frente al valor del gas na-
tural, que está entre 8 y 14 dólares 
MBTU.

No obstante, Contreras considera 
que, si se logran armonizar ciertos 
aspectos, se puede generar una 
explosión de proyectos de bioe-
nergías, pues la regulación existe, 
está la tecnología y las fuentes 
primarias, faltaría una política de 
Estado que los haga viables. 

También, recomienda trabajar 
con las universidades para es-
tudiar el mejor mecanismo de 
aprovechamiento del digestato, 
que es el residuo del biogás en 

las plantas biodigestoras, como 
abono orgánico para que deje de 
ser un residuo sin valor y se vuelva 
parte del negocio; y reconocer al 
industrial que aprovecha sus resi-
duos para producir energía, parte 
del beneficio de los impuestos al 
carbono que otros sectores pagan 
por sus altas emisiones, pues en 
esa ecuación el productor de bio-
gás evita las emisiones de metano 
en la descomposición de residuos 
y los transforma en energía útil, es 
decir, doble beneficio. 

En el tratamiento de residuos, por 
ejemplo, los municipios podrían 
liderar proyectos para generar par-
te de la energía que consumen a 
través de proyectos de infraestruc-
turas especiales, con beneficios 
tales como el menor uso de relle-
nos sanitarios, materializando así 
una visión de economía circular. 

En fin, Colombia tiene en los gases 
combustibles un gran potencial 
de desarrollo para generar bienes-
tar y competitividad para el país, 
pero esos recursos hay que extraer-
los del subsuelo, y ese proceso hay 
que hacerlo de manera planifica-
da con los incentivos del Estado. 
“Si no extraemos, si no generamos 
proyectos de producción, ese gran 
recurso del cual somos beneficia-
rios, no lo vamos a tener,” concluye 
John Jairo Contreras.
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CANACOL SUMINISTRA ENERGÍA 
LIMPIA PARA COLOMBIA

tivas de metano, mediante pro-
cedimientos continuos de de-
tección y reparación de fugas, así 
como eficiencia y reducción de 
quema y venteo. En términos de 
emisiones de metano, representa 
solo el 0,028% de las emisiones 
de Colombia en 2022, a pesar de 
satisfacer cerca del 20% de las ne-
cesidades de gas del país.

También, ha tomado medidas 
para reducir la huella de carbo-
no de sus operaciones utilizando 
energía solar para alimentar los 
dispositivos de instrumentación, 

En 2022, Canacol Energy evaluó 
iniciativas de reforestación, opor-
tunidades de mercado de crédi-
tos de carbono y granjas solares 
para mejorar los planes de descar-
bonización y ofrecer gas natural 
con una huella de carbono míni-
ma. Como parte de la implemen-
tación de la estrategia corporativa 
de descarbonización, actualmen-
te el 97% de la energía que utiliza 
para sus operaciones se genera 
con su propio gas natural. 

Así mismo, se ha enfocado en la 
reducción de las emisiones fugi-

l gas natural juega un rol 
fundamental en garanti-
zar una transición ener-
gética justa y ordenada 

en Colombia, dado que asegura 
el acceso a energía económica, 
confiable y de bajas emisiones 
de carbono y material particula-
do fino, a la vez que garantiza la 
soberanía y la seguridad energé-
ticas del país, mientras se transita 
el proceso de transición hacia una 
matriz energética con una mayor 
participación de fuentes de ener-
gía renovables no convencionales. 

Canacol Energy resalta el prota-
gonismo que debe asumir el gas 
natural para hacer frente al cam-
bio climático y los desafíos globa-
les que presenta y, por ende, la 
ambición de Canacol Energy es 
liderar la producción de energía 
limpia para Colombia mediante 
gas natural, siendo un referente 
en materia de gestión de asuntos 
Ambientales, Sociales y de Go-
bierno Corporativo (ASG). 

COMPROMETIDOS CON EL 
CAMBIO CLIMÁTICO Y EL MEDIO 
AMBIENTE

De cara a un futuro energético 
más limpio, Canacol Energy ha 
lanzado sus ambiciosos objetivos 
de cara a las emisiones de gases 
efecto invernadero. El primero de 
ellos es lograr reducir en un 100% 
las emisiones de metano para el 
año 2026; en segundo lugar, se 
ha planteado la meta de reducir 
en un 50% las emisiones de CO2e 
de alcance 1 y 2 para el 2035, y fi-
nalmente lograr la neutralidad en 
carbono para 2050. 

E
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telemetría y medición. El diseño 
de nuevas instalaciones operacio-
nales contempla el uso de energía 
solar para climatización e ilumina-
ción. El 88% de la energía que uti-
liza para sus operaciones se gene-
ró con su propio gas natural. 

Por último, en 2022, y en conso-
nancia con su compromiso de 
preservar el medio ambiente, re-
forzó su colaboración con las co-
munidades locales. Creó unida-
des agrarias y granjas agroforesta-
les impulsadas por la comunidad, 
y organizó campañas de concien-
tización sobre residuos tóxicos y 
siembra de árboles en 16 comuni-
dades y 6 centros educativos. 

EMPODERANDO LA GENTE

Dentro del aspecto social, Cana-
col Energy da prioridad a la sa-
lud, la seguridad, el bienestar y la 
prosperidad de sus empleados, 
contratistas y las comunidades 
vecinas a la operación. En 2022, 
los proyectos sociales se centra-
ron en mejorar el acceso a servi-
cios básicos como la electricidad, 
el gas y el agua potable, así como 
en apoyar a los grupos vulnerables 
de la comunidad, como mujeres, 
pueblos indígenas y las poblacio-
nes rurales. Los proyectos benefi-
ciaron a más de 22.300 personas 
de 13 municipios vecinos. “Respe-
tamos la cultura, el patrimonio, el 
significado y las contribuciones 
de los pueblos indígenas de Co-
lombia”, es uno de los lemas de la 
Compañía. 

Canacol Energy está comprome-
tida en generar valor sostenible a 
través de la colaboración, la res-
ponsabilidad, el respeto y la trans-
parencia, con la implementación 
de proyectos de inversión social 
que mejoran la infraestructura 
comunitaria y las oportunidades 
educativas de las comunidades 
vecinas a sus operaciones. 

Al adoptar el liderazgo en ASG y 
fomentar una mentalidad de me-
jora continua, Canacol Energy se 
esfuerza por crear un futuro ener-
gético sostenible, que ofrezca va-
lor en el largo plazo a todas sus 
partes relacionadas.

COMPROMETIDOS CON LA 
DIVERSIDAD, EQUIDAD E 
INCLUSIÓN LABORAL

 En 2022, el 37% de la plantilla de 
colaboradores de Canacol Energy 
fueron mujeres. Esta cifra supera 
la estadística tanto de la media 
nacional (27%), como la media 
internacional (22%) del sector del 
petróleo y el gas. Así mismo, estas 
mujeres representaban el 27% de 
los puestos de alta dirección y li-
derazgo. 

Frente al clima laboral, durante 
2022 decidió evaluar periódica-
mente el clima laboral mediante 
encuestas a los empleados para 
medir su satisfacción, bienestar y 
desempeño, obteniendo la certi-
ficación “Great Place to Work”, ba-
sándose en la opinión del 91% de 
los colaboradores. 

Así, sigue apoyando y protegien-
do a sus empleados y contratistas 
mediante la aplicación de estric-

Canacol Energy 
da prioridad 
a la salud, la 
seguridad, el 

bienestar y la 
prosperidad de 
sus empleados, 

contratistas y las 
comunidades 

vecinas a la 
operación.
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tos estándares de salud y seguri-
dad. En 2022 cumplió con todos 
los objetivos de salud y la seguri-
dad, que incluyeron campañas 
de sensibilización, provisión de 
capacitación y monitoreo de indi-
cadores de desempeño y cumpli-
miento.

ALTOS ESTÁNDARES DE 
GOBERNABILIDAD

Canacol Energy cree que la trans-
parencia y el comportamiento 
ético son obligatorios en todos 
los aspectos del negocio. Por ello, 
la retribución de sus ejecutivos y 
directivos está vinculada a los re-
sultados y mejoras en materia de 
ASG a medio y largo plazo. No ha 
tenido ninguna violación de los 
derechos humanos, ningún caso 
denunciado de corrupción, so-
borno o prácticas anticompetiti-
vas, así como ninguna infracción 
al Código de Ética y Conducta.

MEJORES PRÁCTICAS DE 
SOSTENIBILIDAD

Reconociendo la importancia de 
incorporar una estrategia ASG en 
el modelo de negocio, Canacol 
Energy alinea sus prácticas de 

sostenibilidad con sus objetivos 
corporativos, indicadores clave 
de rendimiento y su gestión de 
riesgos. 

Los esfuerzos de sostenibilidad 
de Canacol Energy están guiados 
por un sólido conjunto de meto-
dologías y estándares dentro de 
las que se encuentran GRI, SASB, 
CDP, TCFD, CSA, ODS e IPIECA, lo 
cual es un compromiso con los 
accionistas y demás partes rela-
cionadas, y es esencial para la es-
trategia corporativa y resultados 
deseados, dentro de los cuales 
está incluida la mitigación efecti-
va del cambio climático. 

LOGROS IMPORTANTES 
EN ASG EN 2022

Gracias a la gestión descrita, el 
empeño de los colaboradores y la 
supervisión y compromiso de la 
Junta Directiva en aspectos ASG, 
logró varios hitos importantes en 
esta materia, como el reconoci-
miento internacional en derechos 
humanos, con la membresía en la 
Iniciativa de Principios Voluntarios 
de Seguridad y Derechos Huma-
nos, y la incorporación a IPIECA. 
También obtuvo el Sello Plata de 

Equipares, recibió la certificación 
Great Place to Work por parte de 
BPTW y firmó un acuerdo con la 
Wildlife Conservation Society 
en temas de biodiversidad. 

El progreso logrado la ha clasifica-
do en el percentil 10 de las mejo-
res compañías de petróleo y gas 
a nivel global en la evaluación de 
la Corporate Sustainability As-
sessment (CSA) de S&P Global, y 
recibido una calificación nivel “A” 
de MSCI que confirma el lideraz-
go de Canacol en aspectos ASG 
en la región y el sector.

Canacol Energy está marcando 
una diferencia positiva y sus cola-
boradores son la fuerza motriz de 
ese éxito. Ellos tienen el mérito de 
diseñar y ejecutar los proyectos 
que la convierten en líder de ASG 
del sector. 

Canacol Energy seguirá liderando 
la transición energética de Co-
lombia con un modelo de nego-
cio centrado en el desarrollo de 
gas natural, lo cual maximiza las 
oportunidades y garantiza la sos-
tenibilidad a largo plazo, al tiem-
po que ofrece mayor valor a los 
accionistas.
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presión al tiempo que se le redu-
ce la temperatura a -162 grados 
Celsius, con lo que se logra que 
pase de estado gaseoso a estado 
líquido, con dos grandes ventajas: 
el volumen se reduce 600 veces 
y, además, puede ser fácilmente 
transportado en camiones, trenes 
o buques.

Esto a su vez conlleva dos conse-
cuencias: por un lado, se libera 
de las infraestructuras de los ga-
soductos, y por el otro, se convier-
te en un commodity fácilmente 
transable en el mercado spot. De 

n lo que va del siglo XXI, 
el gas natural ha tomado 
protagonismo en la matriz 
energética de los países 

por ser el combustible de la Tran-
sición Energética. De hecho, es el 
energético preferido para sustituir 
el carbón y combustibles líqui-
dos en las plantas de generación 
de electricidad; lo mismo que en 
la sustitución de diésel y fuel oil, 
combustibles más contaminan-
tes, en los sectores del transporte 
marítimo y terrestre de carga y pa-
sajeros, al igual que en la sustitu-
ción de carbón en la industria.

Por eso, el mercado mundial del 
gas natural viene con una trayec-
toria de crecimiento, gracias a 
la mayor demanda unida al au-
mento en la producción de países 
como Qatar, Australia y los Estado 
Unidos, especialmente a raíz de 
la revolución del shale gas desde 
la década pasada en este último 
país. 

El auge del comercio mundial de 
gas natural ha sido posible gra-
cias al uso de la tecnología de la 
licuefacción, que en palabras sen-
cillas consiste en someter al gas a 

E

GNL, EL COMBUSTIBLE DE LA 
TRANSICIÓN ENERGÉTICA

El gas natural licuado (GNL) se ha venido posicionado en 
el mundo como el combustible estrella de la transición 
energética, especialmente desde la revolución de shale 
gas en Estados Unidos.
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hecho, ha sido la tabla de salva-
ción de Europa occidental ante 
el corte de suministro a raíz de la 
invasión de Rusia a Ucrania. 

En respuesta, los países de Amé-
rica del Norte, particularmente 
las áreas de la costa del Golfo de 
Estados Unidos, México y el oeste 
de Canadá, se han embarcado en 
una carrera por construir nuevas 
instalaciones de exportación de 
GNL.

La capacidad de exportación de 
Estados Unidos alcanza en la ac-
tualidad los 11,44 miles de millo-
nes de pies cúbicos diarios (Bcf/d), 
con otros 7,5 Bcf/d de nueva capa-
cidad en construcción, lo que su-
pone un incremento del 52% para 
2025 y un 66% para 2027.

Otras capacidades de exportación 
adicionales están pendientes de 
decisión de inversión final (FID) 
en Estados Unido para 6 Bcf/d; 2,1 
Bcf/d en Canadá están en fase de 
construcción y 0,61 Bcf/d en Mé-
xico.

América Latina no se quedó atrás 
de esta tendencia mundial y los 
países comenzaron a invertir en 
terminales para importar GNL 
para compensar la disminución 
del gas natural nacional.

México comenzó a importar GNL 
en 2006 y dos años después Ar-
gentina. En el pasado ambos 
países estaban entre los mayores 
productores de gas de la región. 
Brasil comenzó a importar GNL en 
2009, Colombia en 2016 y Pana-
má en 2018.

Hoy, la región cuenta con 17 paí-
ses importadores (10 a través de 
buques metaneros y 7 a través de 
contenedores ISO) y dos exporta-
dores de GNL: Perú y Trinidad y 
Tobago.

EL GNL EN COLOMBIA

Colombia ingresó al mercado del 
GNL desde finales de 2016, con la 
entrada en operación de la planta 
de regasificación de la Sociedad 
Portuaria El Cayao (SPEC), ubica-
da en Cartagena y concesionada 
por la Agencia Nacional de In-
fraestructura, para atender las ne-
cesidades de combustible de la 
termoeléctricas de la costa Caribe.

El Cayao consta de una terminal 
dotada con una unidad flotante 

de almacenamiento y regasifica-
ción (FSRU, por su sigla en inglés), 
un muelle de 760 metros de lon-
gitud y un gasoducto de 10 kiló-
metros que conecta la terminal 
con el Sistema Nacional de Trans-
porte.

La infraestructura tiene una ca-
pacidad de 400 millones de pies 
cúbicos por día de regasificación 
y un almacenamiento de 170.00 
metros cúbicos, suficientes para 
atender generación termoeléctri-
ca con capacidad de 2.000 me-
gavatios.

Por ese entonces, Turgas, firma 
de trayectoria en el sector gasífe-
ro propuso, junto con la Corpora-
ción de Ciencia y Tecnología para 
el Desarrollo de la Industria Naval 
Marítima y Fluvial (Cotecmar), de 
la Armada Nacional, que el gas li-
cuado fuera sacado de la unidad 
flotante por medio de una barca-
za con capacidad para 16 camio-
nes. Esta solución fue remplazada 
finalmente por el gasoducto, pero 
la idea aún sigue en trámite de 
patente, pues es una solución que 

Colombia in-
gresó al mer-
cado del GNL 

con la entrada 
en operación 
de la planta 

de regasifica-
ción de SPEC.
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se hubiera podido aplicar en las 
emergencias de abastecimiento 
sufridas en 2023 por el surocci-
dente colombiano.

Simultáneamente, en ese mismo 
año de 2016 Canacol importó una 
pequeña planta de licuefacción 
que se mantuvo varios meses en 
la Aduana hasta que Turgas, en 
asocio con Metalmecánica Mén-
dez, pionera en criogenia en Co-
lombia, la pusieron a funcionar 
con la fabricación de las facilida-
des de almacenamiento. 

La planta tiene una capacidad de 
2.400.000 pies cúbicos día (PCD), 
divididos en cuatro unidades, de 
las cuales dos trabajan para entre-
gas en firme y las otras dos como 
respaldo.

Aquí había que incluir la deman-
da, y fue cuando entró Empresas 
Púbicas de Medellín (EPM), que se 
convirtió en el cliente del GNL al 
comenzar a cambiar los sistemas 
de gasoductos virtuales de gas 
natural comprimido (GNC) por el 
gas licuado. La unión Turgas-Mén-
dez fue la encargada del diseñó y 
construcción de los tanques de al-
macenamiento y los regasificado-
res de las plantas terminales.

De esta manera, hasta finales de 
2023 se abastecían con GNL 23 
estaciones que cubren 29 munici-
pios de Antioquia, atendidos por 
seis camiones criogénicos, con 
beneficios importantes en cuan-
to a logística y economía, ya que 
cada camión transporta cerca de 
un millón de pies cúbicos de gas 
licuado, que remplaza a cerca de 
cinco camiones de GNC.

En los municipios, cada facilidad 
está conformada por el almace-
namiento, el regasificador, un sis-
tema de odorización, un sistema 
de seguridad y un sistema de co-

municación, que permite contro-
lar la estación de forma remota.

POSIBILIDADES 
EN TRANSPORTE

Con esta experiencia, el paso si-
guiente es establecer estaciones 
de servicio duales para atender 
vehículos a GNC o a GNL. El pri-
mer proyecto de este tipo será 
entregado a finales de 2023 en 
el municipio de Apartadó, en el 
Urabá antioqueño, para romper el 
paradigma del “huevo o la gallina”. 

El ingeniero Elkin Yepes, gerente 
de Turgas, le ve amplias posibili-
dades al uso del GNL como com-
bustible en el transporte pesa-
do en Colombia, especialmente 
cuando comience el desmonte 
del subsidio al diésel, para que el 
país se ponga a tono con las ten-
dencias mundiales y contribuya a 
las metas de reducción de gases 
de efecto invernadero (GEI).

Según Yepes, aparte del uso del 
GNL en camiones dedicados, tam-
bién la tecnología actual permite 
hacer las conversiones de GNC a 
GNL y que motores diésel pue-
dan funcionar con una mezcla de 
ACPM y GNL, donde el gas puede 
ser hasta un 90%.
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El país importa actualmente 
cerca de un 15% del diésel, lue-
go remplazarlo con GNL, que se 
puede hacer en un tiempo corto, 
traería beneficios tanto en la re-
ducción de emisiones como en la 
balanza cambiaria.

La propuesta de Turgas es que se 
puedan instalar estaciones dua-
les GNC-GNL en los puertos de 
Buenaventura, Barranquilla y Car-
tagena, además de los principa-
les corredores de las vías 4G y 5G, 
pues el GNL otorga autonomías 
de hasta 1.300 kilómetros, frente 
a los 400 kilómetros del GNC.

EXPANSIÓN A OTROS 
MERCADOS

Gracias a la respuesta positiva del 
mercado al uso del GNL como 
sistema de energía distribuida, se 
exploran otras posibilidades de 
aplicación. Una de ellas es llegar 
a sitios remotos o de difícil acce-
so con tanques más pequeños 
de GNL, que pueda ser halados 
por camperos u otro tipo de lo-
comoción.

También se ha probado la tecno-
logía para sacar el gas de campos 

que están en pruebas extensas, 
con un doble beneficio al no que-
mar el gas sino, al contrario, mo-
netizarlo.

Pero el proyecto estrella que ac-
tualmente desarrolla Turgas es la 
planta de licuefacción en Mariqui-
ta, en Tolima. Las instalaciones co-
menzarán a operar el primero de 
diciembre de 2023 con gas pro-
veniente de Cusiana, el cual en su 
tratamiento se le extrae GLP, gaso-
linas, CO2 en estado sólido y, por 
supuesto, GNL.

El mercado 
ha dado 

respuesta 
positiva 

al uso del 
GNL como 

sistema 
de energía 
distribuida.

La selección de Mariquita, en el 
centro del país, se estableció por 
su ubicación estratégica, pues 
desde allí se espera atender el 
sur del país, especialmente a 
Huila, Caquetá, Nariño y Putu-
mayo, departamentos que no 
están conectados por gasoduc-
to, al tiempo que se soluciona el 
cuello de botella del gasoducto 
Mariquita-Gualanday, cuya capa-
cidad está copada.

La planta está conformada por 
dos módulos, cada uno con ca-
pacidad de 1.600.000 pies cúbi-
cos día de gas licuado, el equiva-
lente a entre 40 y 45 toneladas. 
Así, una planta trabajará para 
entregas en firme y la otra como 
respaldo para darle confiabilidad 
a la operación.

“El mercado está demandan-
do más proyectos de este tipo, 
creemos que este sistema no 
solamente puede solucionar 
problemas coyunturales, como 
los ocurridos en 2023, sino que 
además con la reducción en la 
oferta por parte de Ecopetrol, se 
puede rescatar reservas de cam-
pos que no están interconecta-
dos en el país, alrededor de unas 
80 TEAs, dice Yepes.

Esos campos están en regiones 
apartadas que no tienen posibi-
lidad de usar ese gas en genera-
ción ni sacarlo como GNC, por 
lo que con el GNL estas reservas 
se pueden integrar fácilmente al 
sistema interconectado o llevarlo 
directamente al usuario final.

“Estamos desarrollando proyec-
tos para pequeñas plantas con 
capacidad para 800.000 PCD, 
cuya capacidad ya es económi-
camente viable y ha generado 
gran expectativa en el mercado. 
Es una solución en el tema de re-
cursos energéticos distribuidos”, 
concluye Yepes.
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mil kilómetros, un camino que ya 
están recorriendo con éxito Chile 
y Perú en Suramérica, y que segu-
ramente llegará a Colombia.

Méndez, una empresa que nació 
hace 30 años como hija de Cryo-
gas, la primera empresa de gases 
que se estableció en el país en 
las riberas del embalse del Muña, 
y que ha sido protagonista, no 
solo de la historia del municipio 
de Sibaté sino de la criogenia Co-
lombia.

asi la totalidad de los 
tanques de almacena-
miento de gas natural li-
cuado (GNL) que se han 

instalado en Colombia han salido 
de la planta de Metalmecánica 
Méndez, a orillas del embalse del 
Muña, en el municipio de Sibaté, 
Cundinamarca.

Desde allí, los tanques criogénicos, 
que deben mantener la tempera-
tura del gas natural por debajo de 
los -145 grados centígrados para 
que se conserve en estado líqui-
do, han llegado hasta las sabanas 
de Córdoba, el Urabá antioqueño 
y el Magdalena Medio, entre otros 
rincones del Colombia, donde los 
pioneros del GNL han desarrolla-
do proyectos liderados por Turgas.

El contacto de Metalmecánica 
Méndez con el gas natural, que 
hasta ese momento estaba es-
pecializada en fabricar equipos 
criogénicos para los gases del 
aire, se dio a comienzos del siglo, 
cuando le encargaron fabricar los 
módulos para el transporte y las 
estaciones de llenado de gas na-
tural comprimido (GNC), que en 
ese momento irrumpían en An-
tioquia y el Valle del Cauca en lo 
que se conoce como gasoductos 
virtuales. 

Pero el primer proyecto de GNL 
vino unos diez años después, 
cuando Canacol importó la pri-
mera planta de licuefacción a pe-
queña escala del país. En las ins-
talaciones de Jobo, en Sahagún, 
Córdoba, junto con las empresas 
que tenían alguna representa-

ción o experiencia en el tema, 
como Surpetroil y Turgas, Méndez 
instaló las tuberías al vacío para el 
trasvase del GNL.

Luego vinieron los encargos para 
la fabricación de tanques de al-
macenamiento, de los cuales ya 
han hecho cerca de cuarenta, 
con capacidades que van desde 
los 1.000 hasta los 15.000 galo-
nes. Son tanques en acero de do-
ble pared, en medio de las cuales 
queda vacío para que no se trans-
mita la temperatura exterior al 
contenido.
 
Aquí, Méndez puso en práctica 
toda la experiencia acumulada 
durante más de 30 años en la fa-
bricación de equipos criogénicos, 
primero para los gases del aire 
(oxígeno, nitrógeno, dióxido de 
carbono y argón) y ahora para el 
gas natural.

Y los resultados han sido satisfac-
torios, no solo son tanques con la 
certificación ASME de los ingenie-
ros mecánicos de los Estados Uni-
dos, sino que se han convertido 
en el referente nacional cuando 
de tanques criogénicos se trata.

Gracias a Metalmecánica Mén-
dez, la criogenia del gas natural 
avanza en el país, pues esta tec-
nología tiene un futuro promete-
dor, como en el resto del mundo, 
no solo en el remplazo de los ga-
soductos virtuales de GNC sino 
en el uso como combustible del 
transporte de carga para largas 
distancias, pues ofrece a los ca-
miones autonomías de más de 

C

LOS TANQUES CRIOGÉNICOS 
NACEN A ORILLAS DEL MUÑA

INFORME ESPECIAL
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MICROLNG, UNA ALTERNATIVA 
PARA EL ABASTECIMIENTO DE GAS

técnico, logístico, operativo, co-
mercial y de seguridad industrial. 
Además, este proyecto permitirá 
que el Grupo Ecopetrol pueda 
implementar otras iniciativas que 
benefician a más usuarios de gas 
natural en el país.

Ecopetrol es el pionero en la im-
plementación de un modelo lo-
gístico y tecnológico que por pri-
mera vez se ejecutó en Colombia 
a esta escala, el cual permitió de-
mostrar la viabilidad de abastecer 
con GNL a poblaciones apartadas, 
vulnerables y no interconectadas 
al sistema nacional de transporte 
de gas natural del país.

El proyecto hace parte de la estra-
tegia a 2040 ‘Energía que Trans-
forma’ del Grupo Ecopetrol, que 
le apunta al desarrollo de nuevas 
energías alternativas para avanzar 
en el camino hacia la meta de 
cero emisiones netas de carbono 
a 2050.

l Grupo Ecopetrol ejecutó 
desde agosto de 2022 y 
hasta enero de 2023 el pro-
yecto piloto de MicroLNG, 

que tuvo como objetivo principal 
importar gas natural licuado (GNL) 
a pequeña escala, para garantizar 
una alternativa confiable de sumi-
nistro de gas que brindara mayor 
autonomía en el abastecimiento 
de este combustible en algunas 
zonas del occidente del país.

Para la puesta en marcha de la 
operación se habilitó un corre-
dor logístico de importación de 
GNL desde Panamá con destino 
a Buenaventura, donde se instaló 
una planta regasificadora conec-
tada a la red de distribución de 
Gases de Occidente, con un vo-
lumen diario aproximado de 320 
millones de BTU (MBTU).

En la fase de prueba, que tuvo 
una duración de 170 días, se logró 
regasificar alrededor de 58.880 

MBTUs con 65 isocontenedores 
importados, cada uno con una 
capacidad de almacenamiento 
de 40 metros cúbicos de GNL.

Con la implementación del piloto 
de Micro LNG, Buenaventura pasó 
de tener alrededor de 1,5 días en 
la autonomía de suministro de 
gas natural (atendido a través de 
gas natural comprimido) a lograr 
una autonomía y autosuficiencia 
de unos 7 días, a través del alma-
cenamiento de GNL equivalente 
a 4.250 MBTU.

Esta alternativa abasteció sin inte-
rrupciones a cerca del 60% de la 
demanda residencial de Buena-
ventura, mediante una operación 
continua y segura, como respaldo 
para 40.000 usuarios que viven 
en este municipio. 

Con esta fase de prueba del pro-
yecto de MicroLNG se adquirieron 
nuevos conocimientos de índole 

E
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PANORAMA NACIONAL 
DEL GLP

Resumen del Informe del Sector del GLP para el 
2022 y primer semestre de 2023, elaborado por 
la Asociación Colombiana del GLP (GASNOVA)

l país enfrenta tres retos 
apremiantes en materia 
energética: i) garantizar el 
abastecimiento y las ex-

portaciones de hidrocarburos que 
contribuyen en la balanza cam-
biaria y en materia fiscal, ii) mitigar 
el impacto de los altos precios de 
los combustibles y sus derivados, 
y iii) avanzar en la transición hacia 
fuentes renovables.

Es aquí donde el gas licuado del 
petróleo (GLP) ofrece importan-
tes oportunidades. Se trata de un 
combustible limpio que usan 12 
millones de colombianos, la ma-
yoría de bajos ingresos, minorías 
étnicas y del sector rural. También 
es importante en empresas del 
sector agropecuario, así como en 
el sector servicios y en la produc-
ción de alimentos.

Por eso, es importante que el Go-
bierno Nacional destine los recur-
sos necesarios para otorgar subsi-
dios en todo el territorio nacional 
al consumo de GLP en cilindros 
de los usuarios de los estratos 1 y 
2 (apropiación de $400.000 mi-
llones anuales), incluyendo la in-
dexación de los valores en 6 de-
partamentos beneficiados con el 
llamado Plan Piloto de subsidios 
al consumo de GLP.

Debe tenerse en cuenta el alto 
impacto social y ambiental que 

este subsidio tendría, y la equidad 
que ello implica frente a los de-
más servicios públicos, dado que 
todos ellos gozan de subsidios al 
consumo, mientras que el GLP no 
los tiene. Los usuarios del GLP, en 
su mayoría población vulnerable, 
requieren apoyo en un escenario 
de altos niveles de inflación. Vale 
la pena mencionar que al finalizar 
2022 el subsidio a la gasolina llegó 
a $36 billones.

La disminución que mostraron 
los precios internacionales del 
propano y el butano en el primer 
semestre de 2023, ha conllevado 
la reducción en el precio regulado 
al que vende Ecopetrol el GLP. Es 
una coyuntura favorable para am-
pliar el subsidio a los usuarios con 
menor capacidad de pago.

PRECIO NACIONAL REGULADO

El 2021 y el primer trimestre de 
2022 se caracterizaron por precios 
internacionales altos del propano 
y el butano. En marzo de 2022 se 
alcanzaron valores máximos de 
USD 1,74 y USD 1,43 dólares por 
galón para el butano y propano, 
respectivamente. Sin embargo, 
iniciando el segundo trimestre de 
2022 se experimentaron reduc-
ciones, llegando en diciembre de 
2022 a USD 0,94 y USD 0,68 dó-
lares por galón para el butano y 
propano Mont Belvieu.

E
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OPERADORES PORTUARIOS  
con infraestructura especializada para 

el manejo de graneles líquidos

Hectáreas de  
expansión para  
nuevos desarrollos

Más de...

W W W . O K I A N U S . C O M
(57) 605.693.0062 Ext. 2083
Info@okianus.com 
Vía Mamonal, Km 11 Cartagena, Colombia

• Terminal Marítimo Especializado en  
graneles líquidos

• Okianus Zona Franca; usuario industrial  
de servicios

• Primer terminal privado para uso público,  
habilitado para la importación de Gas  
Licuado de Petróleo (GLP), supliendo el  
déficit nacional desde noviembre de 2017

• Amplia experiencia en la conservación,  
importación y exportación de Aceite de  
Palma, Hidrocarburos y Químicos

• Ubicación estratégica en la ciudad  
de Cartagena

• Servicios de administración, operación  
y mantenimiento de Terminales Portuarios

• Contamos con las certificaciones ISO 9001,  
ISO 14001, Basc, RUC e ISO 45001

10
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En lo corrido de 2023 los precios 
siguieron su tendencia a la baja 
hasta alcanzar niveles semejantes 
a los que tenían en el segundo se-
mestre de 2020, con precios de 
USD 0,64 y USD 0,54 por galón 
para el butano y el propano Mont 
Belvieu, respectivamente.

En 2022 el precio de suministro 
en el mercado nacional presentó 
una disminución al final del pe-
riodo, sin embargo, estos valores 
fueron altos a lo largo de todo el 
año. En promedio, alcanzó un va-
lor de $2.008/ kg, que es el doble 
de lo registrado en el promedio 
de 2020.

En 2023 el precio de suministro 
del GLP en el mercado nacional 
se vio favorecido por dos factores 
fundamentales: la disminución 
de los precios internacionales y 
un fortalecimiento del peso co-

PRECIOS DE BUTANO Y PROPANO 
MONT BELVIEU

Fuente:  Precios internacionales propano y butano (IHS, Junio 2023).

PRECIOS DEL GLP 
EN COLOMBIA

Fuente: Estructura de precios del GLP (Ecopetrol, junio 2023).

lombiano a partir de noviembre 
de 2022. La TRM pasó de 4.788 $/
USD en diciembre de 2022 a 4.231 
$/USD en junio de 2023. Con esta 
perspectiva, en junio de 2023 el 

precio en la Costa estuvo alrede-
dor de $1.500/ kg y en el Interior 
del país cercano a los $1.000/kg, 
rango de precios similares a los de 
2018 y 2019.
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GLP

En la gráfica se observa la 
caída en la demanda en-
tre agosto de 2021 y enero 
de 2022, al pasar de 2.082 
toneladas/día a 1.876 tone-
ladas/día. A partir de febre-
ro, una vez el descuento de 
Ecopetrol tuvo efecto ple-
no, el consumo se recuperó 
y se estabilizó por encima 
de las 2.000 toneladas día. 

En julio de 2022, una vez 
finalizada la vigencia del 
descuento, el precio de 
venta de Ecopetrol a las 
distribuidoras tuvo un in-
cremento del 39% frente 
al mes anterior, lo que im-
plicó a su vez incrementos 
entre 14% y 16% en el pre-
cio de venta al público para 
un cilindro de 40 libras. Con 
este aumento, el consumo 
sufrió una disminución del 
10,3% en julio de 2022. 

Fuente: SSPD SUI-Aplicativo O3. jun 2023
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En el segundo semestre de 2022 
la demanda de GLP solo creció un 
0,1%, si se compara con el mismo 
periodo del año anterior. El precio 
de suministro junto a la devalua-
ción del peso colombiano y la si-
tuación macroeconómica del país 
impactaron de manera importan-
te el consumo de GLP, sin embar-
go, en 2022 hubo un crecimiento 
del 1,5% si se compara con 2021.

MERCADO NACIONAL DEL GLP

El mercado colombiano ha pre-
sentado un crecimiento intere-
sante en los últimos años, con 
proyecciones optimistas por los di-
ferentes programas gubernamen-
tales que reconocen en el GLP un 
combustible limpio con un papel 
importante en la transición ener-
gética. Estos programas proyectan 
la ampliación de la cobertura en 
el consumo y la diversificación vía 
nuevos usos, como el AutoGLP y la 
generación de energía eléctrica. 

En cuanto al comportamiento 
por canal de venta, en 2022 la dis-
tribución en cilindros (envasado) 
presentó una reducción del 5,6%, 
al paso en que granel (tanques es-
tacionarios) tuvo un crecimiento 
del 11,1%, con respecto al año ante-
rior. La distribución por redes tuvo 
un crecimiento del 14,5%. El incre-
mento en granel se dio como res-
puesta positiva del sector del GLP 
a fallas operativas en el suministro 
y transporte de gas natural.

En distribución por redes, el incre-
mento se debe principalmente a 
los incentivos que ha dado el Go-
bierno Nacional: subsidio al consu-

mo y cofinanciación de los proyec-
tos de infraestructura de conexión, 
lo cual promueve la expansión de 
la cobertura.

CANASTA ENERGÉTICA NACIONAL

El Balance Energético Colombia-
no 2121 (BECO), elaborado por la 
UPME, muestra que el GLP solo 
representa 3,5% del total de la 
canasta energética nacional. Esto 
contrasta con el hecho que el 
diésel y la gasolina, combustibles 
altamente contaminantes, re-
presentan aproximadamente el 
44,4% del consumo nacional. 

El GLP se utiliza principalmente 
para cocción de alimentos, ma-
yoritariamente por usuarios de 
estratos 1 y 2, minorías étnicas y 
sector rural. La encuesta de cali-
dad de vida de 2022 realizada por 
el DANE estima que 3,5 millones 
de familias (21% de las familias co-
lombianas) utilizan GLP para este 
fin, siendo el segundo energético 

más utilizado con este propósito 
después del gas natural. 

Un factor preocupante en esta ca-
racterización de la demanda es el 
alto consumo de leña, utilizada 
por 3,3 millones de personas, es 
decir, 1,1 millones de familias (6,6 
% de las familias colombianas).

En varios estudios se ha concluido 
que el GLP es el combustible lla-
mado a sustituir el consumo de 
leña, la mejor alternativa energéti-
ca por su portabilidad, beneficios 
ambientales y economía. 

OFERTA HISTÓRICA DE GLP

El GLP se produce mediante la re-
finación del crudo en las refinerías 
de Cartagena y Barrancaberme-
ja, y por secado de gas natural en 
los campos de Cusiana, Cupiaga, 
Apiay y Dina, que pertenecen a 
Ecopetrol, y en otros campos de 
producción operados por compa-
ñías privadas. 

La estructura de la oferta nacional 
ha tenido un cambio importante 
en los últimos 15 años. En 2006 el 
GLP proveniente de refinerías era 
el 95%, contra el 5% de campos. 
En 2022 se invirtió dicha relación: 
el porcentaje proveniente de refi-
nerías fue de 25% contra 69% de 
campos de producción. 

Actualmente Ecopetrol no hace 
importaciones y cuando éstas se 
requieren se hacen a través de 
dos puertos independientes cons-
truidos en Cartagena con capital 
privado. En 2017, el grupo de in-
versionistas Consorcio G5 inició las 

Fuente: Encuesta de calidad de vida 
(DANE, 2022).
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importaciones de GLP para aten-
der el déficit de oferta nacional, al-
canzando en septiembre de 2019 
un máximo histórico de importa-
ción de 10.243 toneladas/mes. Así 
mismo, en septiembre de 2019 se 
realizó la primera importación en 
el puerto de Plexaport; hasta la 
fecha el máximo importado por 
este puerto ha sido de 2.269 to-
neladas/mes en junio de 2021. Du-
rante 2022 el promedio de impor-
taciones de estos dos puertos fue 
de 1.018 toneladas/mes.

Históricamente Ecopetrol ha sido 
la principal fuente de oferta na-
cional de GLP: en 2022 aportó en 
promedio el 86% de la demanda 
nacional (48.442 Ton/mes); el por-
centaje restante fue cubierto por 
otros campos nacionales e impor-
taciones.

CONSUMO NACIONAL DE GLP

En 2022 el consumo de GLP al-
canzó un promedio mensual de 
60.300 toneladas mes, 0,25% más 
que en 2021. Para el periodo ene-
ro-mayo de 2023 se presentó un 
consumo promedio de 59.865 to-
neladas mes, con una diminución 
de 0,06% si se compara con el 
mismo periodo de 2022.  

El incremento en el consumo en-
tre 2020 y 2021 se explica por el 
crecimiento de los sectores de 
redes (16,6%), granel (15,3%) y en-
vasado (1,5%). Sin embargo, para 
2022 el crecimiento se presentó 
por el buen comportamiento del 
segmento de granel (11,1%) y redes 
(14,5%) y una disminución en en-
vasado (-5,4%). 

La tendencia de 2022 se sigue pre-
sentado para lo corrido de 2023, 
con un crecimiento en granel 

(7,8%) y redes (6%) y una disminu-
ción en envasado (-4,2%). Esta di-
minución en el envasado se debe 
probablemente a las condiciones 
macroeconómicas del país, con 
una inflación alta que ha impacta-
do en la capacidad de pago de los 
usuarios del GLP y la devaluación 
del peso colombiano.

Así mismo, el consumo de GLP 
mediante redes de distribución 
urbana durante 2021, 2022 y lo co-
rrido de 2023 tuvo un crecimiento 
promedio del 11,6%, apoyado por 
el subsidio al consumo y por los in-
centivos que ha dado el Gobierno 
en la cofinanciación de proyectos 
de infraestructura y conexión.

En 2022, el sector residencial fue 
el 67% del total del consumo de 
GLP, seguido por el industrial con 
el 18%, el comercial con el 9%, y 
otros con el 7%, que hace referen-
cia al consumo en escuelas, hos-
pitales, centros asistenciales y en-
tidades de gobierno. El consumo 
industrial y comercial está confor-
mado por empresas pequeñas y 
medianas, principalmente pana-
derías, hoteles, restaurantes, ven-
tas ambulantes e industria avícola.

FUENTES DEL GLP

Fuente: Declaración de producción (MME, 2022), OPC Ecopetrol 2022-II y cálculos GASNOVA.

COMPOSICIÓN DEL MERCADO NACIONAL

Fuente: Ventas reportadas al SUI - O3 (SSPD, julio 2022).* 2023 valores de enero-mayo.

GLP
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CONSUMO POR 
DEPARTAMENTOS

El promedio de consumo en 2022 
fue de 60.300 toneladas mes. Los 
departamentos que más consu-
mieron GLP en este periodo fue-
ron Antioquia (17%), seguido por 
Cundinamarca (13%), Valle del 
Cauca (9%), Nariño (8%), Santan-
der (5%) y Bogotá D.C. (5%). 

Si bien el GLP es el combustible 
que llega a las regiones más apar-
tadas del país, su consumo es ma-
yor en las entidades territoriales 
con mayor población, en la medi-
da en que llevarlo a muchas regio-
nes dentro de los departamentos 
resulta más eficiente económica-
mente que acometer la compleja y 
costosa construcción de gasoduc-
tos o infraestructura de transporte 
de otras fuentes de energía. 

A diferencia del gas natural, en 
donde el 95% de los hogares es-
tán ubicados en centros poblados, 
el 51% de los hogares que utilizan 
GLP se encuentran en zonas rura-
les y dispersas. 

AUTOGLP Y GENERACIÓN 
DE ENERGÍA

En 2021 el Ministerio de Minas y 
Energía expidió los reglamentos 
técnicos para desarrollar el auto-
gás en las estaciones de servicio 
en el territorio nacional, lo que 
abrió el camino al uso del GLP en 
el mercado vehicular.
 
A junio de 2023 se encontraban 
operando16 estaciones de servicio 
ofreciendo el AutoGLP en Colom-
bia, ubicadas en Barranquilla (6), 
Cartagena (1), Medellín (2), Cúcu-
ta (1), Fusagasugá (1), Soledad (1) y 
Pasto (4). Así mismo, se hicieron 
más de 1.600 conversiones de ve-
hículos livianos, y se cerró con un 
consumo superior a los 180.000 
galones mensuales.

El principal factor que afecta el 
crecimiento del mercado del Au-
toGLP es la incidencia del Fondo 
de Estabilización de Precios de 
Combustibles (FEPC), por medio 
del cual el precio de la gasolina 
corriente tiene un precio distinto 
al de los mercados internaciona-

les, generando una competencia 
asimétrica con el AutoGLP.

En cuanto a la generación eléc-
trica, el GLP tiene grandes posi-
bilidades en las zonas no interco-
nectadas (ZNI), como combustible 
principal y como respaldo de la 
generación eléctrica con fuentes 
renovables, dada su versatilidad y 
transportabilidad.

La Ley 2128 de 2021 dio las bases 
para la priorización de proyectos 
de sustitución de diésel por gas 
combustible para la generación 
eléctrica, mediante el inicio de 
un plan de implementación de 
proyectos bajo criterios de eficien-
cia económica. A estos proyectos 
les serán asignados recursos me-
diante fondos especiales y cupos 
de electro combustible. Aún está 
pendiente que el Gobierno haga 
la priorización de estos proyectos, 
conforme lo señalado en la Ley.

TRANSPORTE DE GLP POR DUCTO

El transporte por ducto de GLP 
debe hacerse viable para que se 
utilice la infraestructura ya exis-
tente y se reduzca el transporte 
por cisterna. La tarifa más alta de 
transporte de GLP por ducto es la 
de Puerto Salgar a Cartago ($237/
kg) y la menor es la de Galán a 
Chimitá ($95/kg) a junio de 2023. 
Entre 2021 y 2022 el promedio de 
la tarifa por ducto de GLP se in-
crementó en 21,8%, y en el primer 
semestre de 2023 se aumentó un 
8,4% adicional. 

El factor que más afecta la tarifa 
de transporte por ducto es el com-
ponente mensual de la estampilla, 
que es una contribución al pago 
del transporte de GLP hasta las 
islas de San Andrés, Providencia y 
Santa Catalina. 

Entre 2018 y junio de 2023 la es-
tampilla varió entre un mínimo de 

PORCENTAJE DE PARTICIPACIÓN 
CONSUMO/DEPARTAMENTO

Fuente: Ventas reportadas al SUI - O3 (SSPD, Junio 2023).
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$49,5/kg y un máximo de $267,9/
kg, es decir variaciones hasta 5 
veces su valor. La variación depen-
de de factores como: el volumen 
transportado por ducto desde Ba-
rrancabermeja, o los volúmenes 
transportados hasta las islas, lo que 
genera incertidumbre en la esta-
bilidad del precio al usuario final, 
además de hacer económicamen-
te inviable la opción de transporte 
por ducto frente al transporte por 
cisterna. 

Comparando las tarifas totales re-
guladas por ducto de CENIT con 

las tarifas totales por carretera, se 
estima una diferencia entre $174/
kg y $315/kg, lo que favorece la op-
ción de transporte por carretera. 
Esta diferencia económica entre 
las dos alternativas hace que el sis-
tema por ducto no sea una opción 
eficiente para transportar el GLP. 
La estampilla de transporte a San 
Andrés está teniendo el efecto ne-
gativo que no se esté utilizando la 
infraestructura de ductos.

La estampilla, que en la práctica 
es un subsidio a San Andrés Islas, 
debe ser eliminada de la estructu-

ra tarifaria de transporte por duc-
to para que sea competitivo. Este 
subsidio debe ser incluido en el 
Presupuesto General de la Nación, 
lo que ayudará a la reactivación 
del uso de la infraestructura de 
transporte de GLP por ductos.

PROYECCIÓN BALANCE 
OFERTA-DEMANDA

La UPME, en su documento Pro-
yección de Demanda de Energé-
ticos, publicado en julio de 2022, 
realizó la proyección de la deman-
da de GLP bajo el Modelo Aditi-
vo Generalizado. Para el periodo 
2022-2035 el modelo estima que 
el consumo de GLP presente un 
crecimiento promedio anual de 
2,2%.

Frente a estas proyecciones, se 
hace un balance bajo tres esce-
narios de demanda: el escenario 
alto corresponde al 2,2%, el es-
cenario medio corresponde a un 
crecimiento del 1% y el escenario 
bajo un crecimiento constante 
que tiene en cuenta el promedio 
de ventas de enero-mayo de 2023.  
Con base en la declaración de pro-
ducción publicada por el MME 
mediante Resolución 00644 de 
julio 10 de 2023, el balance oferta 
demanda proyectado sería:
 
El balance muestra que para 2027 
se proyectan importaciones entre 
26.000 ton/mes (bajo) y 35.000 
ton/mes (alto), es decir entre 44% 
y 51% de la demanda. Se estima 
que en 2027 los productores de 
capital privado aportarán entre 
8% (alto) y 10% (bajo) y Ecopetrol 
entre el 41% (alto) y 46% (bajo) de 
la demanda. 

En 2027 las importaciones más la 
oferta de los productores distintos 
a Ecopetrol sumarían entre el 52% 
y 59% de la oferta total. Es impor-
tante advertir que las ventas de los 
productores nacionales no regula-

TRANSPORTE DE GLP POR DUCTO

Fuente:  Tarifas históricas GLP (Cenit, 2023).

Por sitio de 
entrega desde 

Galán

Tarifa total por 
ducto + estampilla 

($/kg)
Tarifa total 

carretera ($/kg)
Diferencia 

carretera - ducto 
($/kg)

Puerto Salgar 406 232 -174
Sebastopol 406 196 -210
Mansilla 587 247 -340
Chimitá 362 69 -293
Manizales 643 328 -315
Pereira 643 365 -278
Cartago 643 381 -262
Yumbo 771 477 -294

Fuente: CENIT (ducto) y empresas afiliadas a GASNOVA (carretera). 
Valor de la estampilla diciembre/22: $266,8

GLP
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dos, que operan con precio libre, 
se cotizan a precio muy cercano al 
de paridad importación.

Aún en un escenario bajo de creci-
miento, a partir de enero de 2026 
Ecopetrol ofertaría menos del 50% 
de la demanda. Al reducir Ecope-
trol su participación en la oferta 
nacional, en algún momento de-
jará de tener posición dominante. 
Cuando suceda esto tendría dere-
cho a precio libre.

SUBSIDIOS AL GLP 

El Decreto 2195 de 2013 y la Ley 
2128 de 2021 establecen el otorga-
miento de subsidios al consumo 
de GLP distribuido en cilindros. El 
monto máximo para subsidiar por 
usuario es un porcentaje del costo 
del consumo básico o de subsis-
tencia definido por la UPME, (14,6 
kg equivalente a 32,18 libras) y que 
no podrá superar el 50% para el 
estrato 1 y el 40% para el estrato 
2. Según el decreto 2590 de 2022 
para el 2023 se aprobaron recur-
sos del Presupuesto General de la 
Nación (PGN) por $64.173 millones 
para este programa. 

Los departamentos que pueden 
acceder al subsidio son: Caquetá, 
Cauca, Nariño, Putumayo, Ama-
zonas y San Andrés, Providencia 
y Santa Catalina. La población be-
neficiada se identifica mediante 
el sistema de información de la 
Subdirección de Promoción So-
cial y Calidad de Vida del Depar-
tamento Nacional de Planeación 
(SISBEN).

La distribución de GLP es el único 
servicio público que no cuenta en 
todo el territorio nacional con sub-
sidios al consumo. Esa inequidad 
debe corregirse mediante la am-
pliación del subsidio a todos los 
usuarios estrato 1 y 2 de todos los 
departamentos.

La política energética ha estado 
desfasada en materia de subsidios 
en la medida en que asigna enor-
mes recursos a subsidiar la gasoli-
na y el diésel. A diciembre de 2022 
el Fondo de Estabilización de los 
Combustibles Líquidos (FEPC) te-
nía un déficit de $36 billones, y 
para el 2023 se destinaron única-
mente $64.000 millones para el 
GLP en cilindros, con cobertura en 
tan sólo 6 departamentos.

Debe tenerse en cuenta también 
que el GLP es la única opción 
energética para muchas familias y 
sectores empresariales, dado que 
tiene la versatilidad para llegar con 
costo eficiencia a regiones aparta-
das, que no pueden conectarse a 
sistemas energéticos (electricidad 
o gas natural) por sus altos costos. 

Así mismo, el subsidio para esos 6 
departamentos cobijados por el 
“Plan Piloto” debe actualizarse, ya 
que los porcentajes (50% y 40% 
estratos 1 y 2, respectivamente) se 
aplican a los precios de la fecha 
de su implementación y no a los 
precios actuales. Eso lleva a que 
estos porcentajes sean realmen-
te del 28% del precio actual del 
combustible para el consumo de 
subsistencia.

Finalmente, el programa de sus-
titución de leña requiere recursos 
del Presupuesto Nacional por un 
periodo de siete años para darle 
sostenibilidad. Debe enfocarse en 
garantizar la asequibilidad del GLP 
a por lo menos 240.000 familias, 
de un total de 1´691.000 hogares 
que consumen leña en el país.

PROYECCIÓN BALANCE OFERTA-DEMANDA

Fuente: MME -Declaración de Producción 2023-2027. SUI-SSPD. UPME. 2022
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HIDRÓGENO, ELEMENTO CLAVE 
EN LA DESCARBONIZACIÓN

Cada año, Naciones Unidas convoca a 197 países a la conferencia de 
las partes (COP), con el fin de conversar entorno al avance del cambio 
climático, las políticas implementadas para frenar sus efectos y los 
esfuerzos adicionales que se deben desplegar para evitar un aumento 
de más de 1,5 grados Celsius en la temperatura global.

as conclusiones de la 
COP27 de 2022 fueron tras-
cendentales. Los compro-
misos actuales no permi-
tirán cumplir la reducción 

de 1,5°C esperado, pues para esto 
sería necesario que las emisiones 
mundiales de gases de efecto 
invernadero (GEI) alcanzaran su 
punto máximo antes de 2025 y se 
redujeran un 43 % antes de 2030, 
algo muy difícil de cumplir. Por 
esta razón, a partir de ahora, más 
allá de replantear y acelerar accio-
nes para la mitigación del cambio 
climático, los países deben empe-
zar a desplegar esfuerzos reales 
para adaptarse a sus efectos.

En el mundo se emiten anual-
mente cerca de 50 mil millones 
de toneladas de CO2 equivalente, 
siendo el consumo y la genera-
ción de energía el mayor contribu-
yente (Ver figura). Por lo anterior, la 
respuesta mundial para mitigar el 
cambio climático ha sido acelerar 
las transiciones energéticas, des-
plegando soluciones limpias de 
producción de energía que per-
mitan continuar el desarrollo eco-
nómico de las naciones sin em-
peorar las condiciones climáticas1.

L
EMISIONES DE GASES EFECTO INVERNADERO POR SECTOR

Es aquí donde el Hidrógeno y sus 
derivados son piezas clave para 
ganar la carrera de la descarboni-
zación. Paradójicamente, los sec-
tores que más contaminan son 
los que cimientan la civilización 

Por: MÓNICA GASCA ROJAS
Directora Ejecutiva de Hidrógeno Colombia

1/ https://ourworldindata.org/emissions-by-sector

moderna, así que no hay forma de 
prescindir de ellos. 

La producción de acero, fertilizan-
tes, plásticos y cemento, acom-
pañados de algunos nichos del 

Fuente: Our world in 
data, datos 2020.
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sector transporte, como el aéreo 
y el marítimo, no cuentan con 
soluciones para reducir sus emi-
siones. Es decir, se requiere de un 
despliegue de alternativas para su 
descarbonización, pues en mu-
chos de estos casos la electrifica-
ción no es una alternativa. Esta es 
una oportunidad de oro para el 
hidrógeno y sus derivados.

El hidrógeno es una molécula 
que almacena y transporta ener-
gía y que además es tan versátil 
que puede ser convertida en deri-
vados que son usados como insu-
mos industriales. Un ejemplo de 
estos derivados son el amoniaco, 
el metanol y los combustibles 
sintéticos. Esta molécula limpia 
en la mayoría de los casos no se 
encuentra sola en la naturaleza, 
generalmente se encuentra uni-
da a otros átomos creando dife-
rentes compuestos como el agua 
(H2O) o el metano (CH4); razón 
por la cual su producción debe 
realizarse a través de diferentes 
tecnologías. 

Tradicionalmente, las tecnologías 
de producción más usadas han 
sido las de reformado de vapor de 
agua, usando combustibles fósiles 
como el gas natural y el petróleo. 
Su alta madurez y eficiencia eco-

nómica han hecho que hoy estas 
sean las tecnologías con la que se 
produce más del 90% del hidró-
geno en el mundo.  Sin embar-
go, la producción de hidrógeno 
por estos medios produce gran-
des cantidades de CO2. Según la 
Agencia Internacional de la Ener-
gía (IEA), para 2021 la producción 
de hidrógeno fue responsable de 
la emisión de más de 900 millo-
nes de toneladas de CO2, lo cual 
supone cerca del 2% del total de 
las emisiones mundiales.

Recientemente se han empezado 
a utilizar las tecnologías de elec-
trólisis para producción de hidró-

geno, llegando a suplir el 5% de la 
demanda mundial. La ventaja de 
esta forma de producción es que 
utiliza electricidad y agua como 
materias primas, evitando la ge-
neración de carbono en el pro-
ceso. Estas tecnologías han sido 
utilizadas a lo largo de la historia 
para cantidades de hidrógeno 
pequeñas; el reto ahora es escalar 
esa producción. 

Hasta hoy, de las tecnologías de 
electrólisis existentes, la alcalina 
(ALK) es la más usada y la que 
cuenta con mayor madurez tec-
nológica y competitividad eco-
nómica. Otras tecnologías como 
la PEM (Proton Exchange Mem-
brane) y AEM (Anion Exchange 
Membrane) han alcanzado eta-
pas de desarrollo que han permi-
tido construir unidades comercia-
les; sin embargo, estas aún cuen-
tan con limitaciones en su escala 
y altos costos de producción. En 
un futuro cercano, se espera que 
la tecnología SOEC (Solid Oxide 
Electrolysis Cell) cambie las reglas 
del mercado, ya que tiene el po-
tencial de aumentar significativa-
mente la eficiencia del proceso 
de electrólisis, utilizando de me-
jor manera los insumos y hacien-
do posible producir hidrógeno de 
manera más económica.

El hidrógeno es 
una molécula 

que almacena 
y transporta 

energía y, 
además, puede 

ser convertida 
en derivados de 

uso industrial.
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Fuente: Airbus.

no consumido actualmente, más 
del 60% se usa en la producción 
de amoniaco y metanol. A futuro, 
la clave se encuentra en que el hi-
drógeno usado en la producción 
de estos químicos sea producido 
por medio de tecnologías de elec-
trólisis con energía renovable.

De otro lado, cuando se habla 
de usos finales, las tecnologías 
varían según los sectores. En el 
sector movilidad se espera que 
los vehículos a hidrógeno tengan 
una participación importante en 
el transporte de carga pesada y 
largas distancias. Estos vehículos 
usan celdas de combustible, en 
su mayoría de tecnología PEM, 
para convertir el hidrógeno nue-
vamente en energía. En palabras 
simples, las celdas de combusti-
ble hacen el proceso inverso a un 
electrolizador, tomando hidróge-
no y oxígeno para producir ener-
gía (Ver figura). 

En Colombia, el 4% del parque 
automotor son vehículos de carga, 
los cuales consumen la mitad de 
la energía de todo el sector trans-

ESTADO DE DESARROLLO DE LAS TECNOLOGÍAS DE ELECTRÓLISIS

Electrolysis
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Fuente: IEA.

Madura

Comercial

Demostrativa

Prototipo a gran escala

Prototipo a pequeña escala

Parte de las estrategias de descar-
bonización por medio de hidróge-
no están enfocadas en el reempla-
zo del hidrógeno contaminante 
actualmente usado por la indus-
tria química, de fertilizantes y de 
refinación de combustibles, por 
hidrógeno que provenga de fuen-
tes limpias, sin emisiones. 

Se espera que se migre de la pro-
ducción de hidrógeno fósil a partir 
de tecnologías de reformado de 
vapor de agua, a tecnologías de 
electrólisis impulsadas por electri-
cidad renovable. De igual manera, 
en el periodo de transición de tec-
nología se introducirán equipos 
de captura de CO2 para mitigar las 
emisiones asociadas a las tecnolo-
gías convencionales.

Otras tecnologías tradicionales y 
con una larga historia de desarro-
llo y uso industrial son los reacto-
res para la producción de amo-
niaco y metanol, dos derivados 
llamados a tomar protagonismo 

en la descarbonización mundial. 
Ambos tipos de reactores por lo 
general requieren de altas tempe-
raturas y presiones para la síntesis 
de estos compuestos. Del hidróge-

PRINCIPIO DE FUNCIONAMIENTO DE UNA CELDA DE COMBUSTIBLE
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geno en temas de innovación 
y transferencia tecnológica. La 
Asociación Hidrógeno Colombia 
lidera la construcción del ecosis-
tema a través del desarrollo de las 
siguientes acciones: 

• Desarrollo de estrategias para 
habilitar las oportunidades de 
producción de hidrógeno bajo 
en emisiones en las distintas re-
giones del país. Colombia tiene 
recursos para producir hidró-
geno a través de energía eólica, 
solar, PCH, biomasa y yacimien-
tos naturales, pero es necesario 
diversificar y utilizar al máximo 
estos potenciales. 

 En el caso específico de la pro-
ducción de hidrógeno a través 
de electrólisis, cabe resaltar que 
entre el 60 y el 70% del valor 
de un kilogramo de hidrógeno 
corresponde a los costos de la 
energía eléctrica que se utiliza 
en su producción. Por tal razón, 
se debe mejorar la eficiencia de 
precios de la generación reno-
vable y trabajar por el desarrollo 
del departamento de La Guajira, 
el cual cuenta con los mayores 
factores de planta del país. 

• Analizando el mercado mundial 
y regional, se han identificado 
dos cuellos de botella importan-
tes que está experimentando el 
mercado del hidrógeno: ausen-
cia de demanda y de estrategias 
de financiamiento.  

porte, usando más de un 90% del 
diésel en el país y produciendo 
alrededor de 23 millones de to-
neladas de CO2 al año, así como 
otros contaminantes atmosféricos 
dañinos para la salud humana 
como el material particulado y los 
óxidos de nitrógeno. 

Este sector en particular verá en 
las alternativas de vehículos eléc-
tricos a batería y a celda de com-
bustible su ruta hacia la descarbo-
nización.  Sin embargo, los costos 
asociados a cada una de estas tec-
nologías aún suponen una barre-
ra importante. Por esto se vienen 
promoviendo tecnologías de tran-
sición, como la dualización dié-
sel-hidrógeno. A partir de esta, los 
vehículos a diésel pueden operar 
en mezcla con pequeñas adicio-
nes de hidrógeno, obteniendo au-
mentos en eficiencia y disminu-
ción significativa de la emisión de 
contaminantes atmosféricos. Otro 
de los beneficios de esta tecnolo-
gía es que en el corto plazo per-
mitiría traccionar una demanda 
inicial de hidrógeno, que fomente 
el desarrollo de infraestructura de 
recarga a lo largo de corredores 
de transporte de carga.

Es evidente que varios sectores 
necesitarán del hidrógeno y sus 
derivados para lograr su descar-
bonización. El mundo está ham-
briento por hidrógeno limpio y 
Colombia tiene la posibilidad de 
suplir un porcentaje importante 

de este mercado.  Siendo un país 
con amplios recursos renovables, 
puede producir hidrógeno bajo 
en emisiones a través de elec-
trólisis, biomasa u otras fuentes, 
como el hidrógeno natural. Sin 
embargo, para aprovechar esta 
oportunidad hay que acelerar la 
implementación de la Hoja de 
Ruta Nacional expedida en 2021, 
la cual cuenta con más de 60 ac-
ciones a implementar, y fomentar 
la cooperación internacional. 

ACCIONES EN COLOMBIA

Diversos agentes trabajan en ac-
tividades que benefician el desa-
rrollo del ecosistema del hidró-

Siendo un país 
con amplios 
recursos re-

novables, Co-
lombia puede 

producir hi-
drógeno bajo 
en emisiones 

a través de 
electrólisis, bio-

masa u otras 
fuentes.
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 En primer lugar, la ausencia de 
demanda hace difícil el cierre fi-
nanciero de los proyectos y que 
estos lleguen a decisión final de 
inversión. Según el Hydrogen 
Council hay más de mil proyec-
tos en desarrollo a nivel mun-
dial, de los cuales solo el 10% se 
convierten en realidad. 

 En segundo lugar, la ausencia de 
instrumentos de financiamiento 
que apalanquen las grandes in-
versiones de los proyectos hace 
que sea muy riesgoso su desa-
rrollo e impide su materializa-
ción; razón por la cual, el apoyo 
internacional es clave para miti-
gar el riesgo de inversión.  

 Por lo anterior, junto a la Unión 
Europea y el equipo de Hidró-
geno del Ministerio de Minas y 
Energía, se planteó el desarrollo 
de dos estudios que iniciaron 
en octubre de 2023: 1) La estruc-
turación del primer fondo para 
proyectos de hidrógeno bajo 
en emisiones a gran escala, y 2) 

Estudio de demanda local para 
identificar y plantear incentivos 
que dinamicen la demanda na-
cional.  

• Fomento a la participación de 
las comunidades en el desarro-
llo de proyectos de hidrógeno 
para que sean parte integral de 
la transición energética. Actual-
mente, se realizan capacitacio-
nes a las comunidades ubicadas 
en la zona de influencia de los 
prospectivos proyectos de hi-
drógeno. En julio de 2023, junto 
al SENA Guajira y USAID, Hidró-
geno Colombia capacitó a 40 
jóvenes líderes de las comuni-
dades wayúu.  

 
• Desarrollo de infraestructura 

portuaria y de transporte que 
permita convertir al país en 
un hub regional de comercio 
de hidrógeno y sus derivados. 
Colombia cuenta con una ubi-
cación geoestratégica que lo 
convierte en uno de los puntos 
con mayor tráfico de buques de 

amoniaco, uno de los derivados 
del hidrógeno. Por lo anterior, 
junto a la Agencia Nacional de 
Infraestructura (ANI) se trabaja 
en la capacitación al personal 
del sector infraestructura sobre 
el hidrógeno y se realiza un le-
vantamiento de información 
para definir cuál sería la infraes-
tructura necesaria y los requeri-
mientos para la exportación de 
derivados del hidrógeno.  

Es importante resaltar que en Co-
lombia hay un ecosistema empre-
sarial con un compromiso deci-
dido a hacer realidad el mercado 
del hidrógeno. A través de un tra-
bajo coordinado entre el equipo 
de la Asociación Hidrógeno Co-
lombia y sus empresas asociadas, 
se construyó el Banco Nacional de 
Proyectos de Producción de Hi-
drógeno. En este primer sondeo 
se mapearon 27 iniciativas entre 
pilotos y proyectos de produc-
ción a gran escala, desde proyec-
tos que se encuentran en etapa 
concepto hasta proyectos que se 
encuentran en operación. En to-
tal, la capacidad de electrólisis de 
los proyectos supera 10 GW y, ade-
más, se proyecta la instalación de 
una planta de producción de hi-
drógeno azul con una capacidad 
de 190 kton/año.

La materialización de las oportu-
nidades de consumo interno de 
hidrógeno bajó en emisiones y la 
posibilidad de posicionar a Co-
lombia cómo un socio interna-
cional estratégico requiere de la 
creación de habilidades industria-
les y académicas, despliegue de 
infraestructura, desarrollo regula-
torio y de incentivos, y una coor-
dinación a alto nivel que permita 
aprovechar los recursos y esfuer-
zos de la manera más eficiente. 

No se puede bajar la guardia, si 
queremos cumplir con los objeti-
vos a 2030.



47



Guía del Gas 2024

48

GAS CONTRATADO POR MODALIDAD Y PRECIOS PROMEDIO PONDERADOS ASOCIADOS POR FUENTE
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Cusiana 184 $ 4.72 9 $ 4.15

Cupiagua 189 $ 4.94 7 $ 4.15

Cupiagua Sur 11 $ 5.55 14 $ 4.15

Floreña 58 $ 3.72 12 N.D.

Gibraltar 33 N.D.

Otros Interior2 3 $ 1.10 18 $ 5.46

Co
st

a

Ballena 9 $ 5.50

Chuchupa 2 N.D. 44 $ 6.08

Bloque VIM 53 76 $ 5.04

Bonga Mamey 36 $ 4.69

B. Esperanza PE4 20 $ 4.54 5 $ 6.20

Bullerengue 15 N.D. 17 $ 5.09

Otros Costa5 1 $ 6.65

Otros C. Aislados6 6 $ 1.80 6 $ 3.69 4 N.D.

Otros C. Aislados- MM7 5 $ 4.58 2 $ 2.84

Total 185 $ 4.50 518 $ 4.98 49 $ 4.22 31 $ 4.08

Total (%) 15.5% 43.4% 4.1% 2.6%

INFORME DEL MERCADO DE 
GAS NATURAL EN COLOMBIA

a Bolsa Mercantil de Colom-
bia, en calidad de Gestor 
del Mercado de Gas Natural, 
pone a disposición de los 

agentes del mercado y del público 
en general informes con diferen-
te periodicidad que consolidan el 
seguimiento a las principales va-
riables del mercado mayorista de 
gas natural en Colombia, las cuales 
pueden ser consultadas en la sec-
ción de Informes de la página web 
del Gestor www.bmcbec.com.co.

L
Estos informes se han posiciona-
do como un instrumento para la 
toma de decisiones por parte de 
los agentes e inversionistas y facili-
tan el acceso a información opor-
tuna y confiable dando aplicación 
a los principios de independencia, 
objetividad, transparencia y neu-
tralidad. Los informes contienen 
información con base en las de-
claraciones de información opera-
tiva y transaccional efectuadas por 
los agentes del mercado.

El último informe mensual dis-
ponible al cierre de esta edición, 
agosto de 2023, es la base para la 
construcción del presente docu-
mento. 

El contenido aborda contratación 
de mercado primario y secunda-
rio de suministro y transporte. Así 
mismo, incluye lo referente a in-
formación operativa de la oferta y 
demanda.  
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1. SUMINISTRO DE GAS

En la siguiente tabla, se presentan 
las cantidades y precios prome-
dio ponderados asociados a las 
negociaciones reportadas ante el 

1 Otras: Modalidades 
Campos en pruebas ex-
tensas, CREG 186/2020 
(parágrafo del artículo 
20). 

2 Otros Interior: Campo 
la Belleza, Caramelo, 
Corrales, El Difícil, Loma 
Larga, Recetor West, San 
Roque y Tisquirama.

3 Bloque VIM 5 agrupa 
los campos: Acordeón, 
Clarinete, Pandereta y 
Oboe.

4 Bloque Esperanza 
(Prueba Extensa) PE 
agrupa los campos: 
Nelson, Pálmer, Níspero, 
Arianna, Cañaflecha, 
Katana, Cañahuate, 
Cañandonga

5 Otros Costa: Arrecife, 
Bloque VIM 21, Bulle-
rengue, Guama, La 
Creciente, Merecumbé 
y Toronja. 

6 Otros Campos Ais-
lados: Andina, Arjona, 
Capachos, Carmentea, 
Cerrito, Cerro Gordo, 
Dina Terciario, Gua-
duas, La Cañada Norte, 
Kananaskis, La Punta, 
Maná, Palagua, Pautó, 
Pulí, Ramiriquí, Santo 
Domingo, Sardinata y 
Toqui Toqui. 

7 Otros Campos Aisla-
dos Magdalena Medio: 
Aguas Blancas, Campos 
de Santander, Canta-
gallo, El Centro, La Cira 
Infantas, Lisama, Llanito, 
Payoa, Provincia, Opón.

NOTA 1: La definición 
de región se estable-
ce según la ubica-
ción de las fuentes 
de suministro.

NOTA 2: La informa-
ción de la tabla in-
cluye la contratación 
nacional vigente, a 
excepción de las Re-
finerías, que no están 
obligadas a registrar 
contratos en SEGAS.

NOTA 3: N.D. es No 
disponible por co-
rresponder a  una 
única transacción.  

CONTRATACIÓN EN EL 
MERCADO PRIMARIO

Gestor según modalidades con-
tractuales y vigentes para agosto 
de 2023 respecto a las distintas 
fuentes de suministro:

Fuente: Sistema Electrónico 
de Gas - SEGAS.

INFORME DEL GESTOR

Opción Compra Otras1 Con 
Interrupciones Contingencia Total
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0.1 N.D. 193

2 N.D. 198

1 N.D. 4 $ 3.95 30

2 $ 3.85 72

33

26 $ 4.83 47

9

6 $ 11.00 52

48 $ 6.22 30 $ 7.33 154

2 $ 8.64 37

80 N.D. 5 N.D. 110

1 $ 10.00 0.4 $7.69 33

165 $ 8.59 5 $ 5.04 172

28 $ 3.03 43

7 $ 1.45 14

1 N.D. 293 $ 8.04 118 $ 5.19 0.4 $ 7.69 1195

0.1% 24.5% 9.8% 0.0% 100.0%
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En la siguiente gráfica 
se observan las canti-
dades vigentes con-
tratadas para agosto 
de 2023, la modali-
dad contractual, sec-
tor de consumo, así 
como los respectivos 
precios promedio.

CONTRATACIÓN POR SECTORES DE CONSUMO

Fuente: Sistema Electrónico de Gas - SEGAS

2. CAPACIDAD DE 
TRANSPORTE DE GAS

La siguiente tabla presenta el es-
tado de la contratación de la ca-
pacidad de transporte para cada 

uno de los tramos del SNT en el 
mercado primario. Las capacida-
des de los tramos consideran in-
formación de contraflujos.

R
EG

IÓ
N

No Tramo*
Núm. 

agentes 
contra-
tados

Capacidad 
máxima 

de media-
no plazo 
- CMMP 
(KPCD)

Capaci-
dad con-
tratada 
(KPCD)

Capaci-
dad Dis-
ponible 

Primaria 
CDP 

(KPCD) ***

CDP/ 
CMMP

Pareja de 
cargos
80-20** 

(USD/
KPC)

Volumen transportado 
(KPCD)

Min Prom Máx.

CO
ST

A

1 BALLENA-LA MAMI 12 308,200 306,950 0 0%  $ 1,049.85 98,293 108,319 146,983

2 BARRANQUILLA-CARTAGENA 13 723,703 728,482 0 0%  $ 1,116.35 96,869 161,728 284,179

3 BARRANQUILLA-LA MAMI 12 698,003 698,281 0 0%  $ 1,641.70 119,463 246,405 336,783

4 CARTAGENA-MAMONAL 9 204,509 270,941 0 0%  $ 184.13 106,842 123,737 139,721

5 CARTAGENA-SINCELEJO 12 285,945 276,026 5,819 2%  $ 2,329.48 153,592 183,480 202,954

6 JOBO-SINCELEJO 10 191,745 185,134 4,011 2%  $ 2,438.97 119,104 148,339 172,209

7 LA CRECIENTE-SINCELEJO 11 92,000 86,533 3,967 4%  $ 1,008.67 14,366 32,014 36,005
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R
EG

IÓ
N

No Tramo*
Núm. 

agentes 
contra-
tados

Capacidad 
máxima 

de media-
no plazo 
- CMMP 
(KPCD)

Capaci-
dad con-
tratada 
(KPCD)

Capaci-
dad Dis-
ponible 

Primaria 
CDP 

(KPCD) ***

CDP/ 
CMMP

Pareja de 
cargos
80-20** 

(USD/
KPC)

Volumen transportado 
(KPCD)

Min Prom Máx.

IN
TE

R
IO

R

8 AGUAZUL-YOPAL 2 13,943 8,850 5,093 37%  $ 4,512.47 640 1,020 2,249

9 APIAY-OCOA 8 22,020 16,321 5,699 26%  $ 1,908.98 6,275 13,472 14,992

10 APIAY-USME 3 17,784 17,784 0 0%  $ 2,950.21 14,750 16,863 17,380

11 ARMENIA-YUMBO/CALI 4 148,000 63,256 84,744 57%  $ 2,625.93 48,239 69,551 87,033

12 BALLENA-BARRANCABERMEJA 11 260,000 113,955 138,045 53%  $ 5,515.25 1,340 9,706 15,324

13 BARRANCA-BUCARAMANGA 3 37,361 38,625 0 0%  $ 8,615.09 21,255 26,475 31,765

14 BARRANCA-SEBASTOPOL 7 333,000 153,384 176,929 53%  $ 2,308.52 90,491 123,374 155,636

15 BUENOS AIRES-IBAGUE 1 15,552 5,348 10,204 66%  $ 3,579.66 3,664 4,359 4,658

16 CHICORAL-FLANDES 2 12,015 4,543 7,472 62%  $ 6,434.50 3,777 4,328 4,748

17 COGUA-SABANA_F 2 215,000 227,085 0 0%  $ 1,955.31 46,494 132,917 149,050

18 CUSIANA-APIAY 11 64,159 55,239 7,920 12%  $ 2,718.79 37,623 45,825 49,580

19 CUSIANA-EL PORVENIR 21 470,000 471,345 0 0%  $ 336.80 367,432 415,622 434,365

20 EL PORVENIR-LA BELLEZA 18 472,500 462,309 269 0%  $ 3,832.66 365,467 413,783 432,387

21 FLANDES-GUANDO 1 10,738 1,250 9,488 88%  $ 2,026.60 1,062 1,178 1,262

22 FLANDES-RICAURTE 1 2,156 1,388 768 36%  $ 4,144.50 1,027 1,309 1,565

23 FLOREÑA-YOPAL 7 16,161 15,397 764 5%  $ 1,926.70 6,835 14,593 24,563

24 GBS_I-GBS_F 11 63,744 10,181 53,563 84%  $ 3,688.91 9,571 12,957 15,463

25 GIBRALTAR-BUCARAMANGA 3 49,920 42,347 7,051 14%  $ 12,347.85 30,310 35,048 38,096

26 GUALANDAY-NEIVA 3 12,910 9,767 3,143 24%  $ 20,544.47 8,321 9,067 9,571

27 GUANDO-FUSAGASUGA 1 957 957 0 0%  $ 10,789.99 844 919 986

28 LA BELLEZA-COGUA 7 223,500 231,596 0 0%  $ 1,332.95 100,854 138,774 151,817

29 LA BELLEZA-VASCONIA 14 300,539 284,492 11,389 4%  $ 2,022.90 192,930 251,927 289,200

30 MARIQUITA-GUALANDAY 6 21,953 15,353 6,600 30%  $ 5,898.88 13,433 14,915 16,006

31 MARIQUITA-PEREIRA 9 168,000 116,922 49,930 30%  $ 3,236.72 71,411 95,624 114,037

32 NEIVA-HOBO 1 2,765 1,450 1,315 48%  $ 25,956.15 324 598 2,705

33 PEREIRA-ARMENIA 5 158,000 79,856 78,144 49%  $ 1,141.92 57,389 79,339 97,089

34 PRADERA-POPAYAN 2 3,675 3,675 0 0%  $ 9,952.63 2,033 2,644 3,050

35 SARDINATA-CUCUTA 1 4,637 3,990 647 14%  $ 6,938.19 1,946 3,642 5,268

36 SEBASTOPOL-MEDELLIN 9 78,000 67,262 10,140 13%  $ 6,340.40 34,555 51,539 58,175

37 SEBASTOPOL-VASCONIA 9 349,000 208,870 137,443 39%  $ 980.05 111,630 142,720 175,420

38 TANE/CACOTA-PAMPLONA 1 360 235 125 35%  $ 24,312.34 182 212 223

39 VASCONIA-MARIQUITA 11 192,000 142,041 48,651 25%  $ 1,928.14 90,715 116,877 137,036

40 YOPAL-MORICHAL 1 11,836 5,080 6,756 57%  $ 2,049.16 4,825 5,340 5,857

41 YUMBO/CALI-CALI 1 73,600 73,600 0 0%  $ 402.39 35,968 44,732 52,633

N.D.: Información no disponible  
Notas: En color azul claro se resaltan los tramos que reportan flujo y contraflujo. 
*Las capacidades de los tramos agregan flujos y contraflujos. 
** Corresponde a la pareja de cargos 80 fijo–20 variable + AO&M. Dólares constantes de diciembre de 2009. 
*** No incluye la contratación de la modalidad con interrupciones y la capacidad para transportar de estaciones de compresión. 
La tabla contiene los gasoductos de la red troncal nacional. 
Fuente: Sistema Electrónico de Gas – SEGAS, BEO Transportadoras, resoluciones CREG cargos de Transporte.

Fuente: Sistema Electrónico de Gas - SEGAS
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3. COMPORTAMIENTO 
DE VARIABLES 
OPERATIVAS

Esta sección presenta el 
comportamiento operati-
vo de la Oferta y Demanda 
de Gas; esta información 
corresponde a las decla-
raciones de los agentes, 
y al Ministerio de Minas y 
Energía-MME referente al 
Potencial de Producción. 

OFERTA DE GAS

La tabla a continuación 
presenta la energía pro-
medio inyectada para 
agosto 2023 directamen-
te al SNT y a través de 
otros medios.

Fuente
Potencial de 
producción 

(GBTUD)

Suministro mensual promedio 
(GBTUD) Suministro 

mensual total/ 
Potencial de 
producciónEntregado 

al SNT
Entregado a 

otros ** Total

Cusiana/Cupiagua Sur 266 273 4 277 104%

Cupiagua 236 254 - 254 108%

Guajira (Chuchupa/Ballena) 125 99 - 99 79%

Floreña 73 12 57 69 95%

Nelson 30 10 - 10 33%

Bloque VIM 5*** 135 94 14 108 80%

Gibraltar 41 38 - 38 93%

Bonga/Mamey 38 32 - 32 84%

Otras Fuentes 238 120 45 165 69%

Potencial Producción Nacional 1181 932 120 1,052 89%

Planta Regasificación Cartagena**** 400 60 - 60 15%

Total 1.581 991 120 1,112

Nota: los valores aquí expresados se encuentran redondeados al entero más cercano.
* Información tomada del Ministerio de Minas y Energía 
** Corresponde a las cantidades extraídas y entregas por medio de gasoductos dedicados, Gas Natural Comprimido y campos aislados. 
*** Bloque VIM 5 agrupa los campos: Acordeón, Clarinete, Pandereta y Oboe.
**** Capacidad total de la planta de regasificación. 
Fuente: Sistema Electrónico de Gas – SEGAS y Ministerio de Minas y Energía
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INFORME DEL GESTOR

DEMANDA DE 
GAS SISTEMA 
NACIONAL 
DE TRANSPORTE

A continuación, se 
presenta la carac-
terización de la de-
manda por sector 
de consumo y re-
gión durante agos-
to de 2023:

COSTA 199 61 31 75 9 11 19 1

INTERIOR 33 211 147 84 44 47 0 7

TOTAL NACIONAL 231 272 178 158 53 58 19 8

% Segmento 24% 28% 18% 16% 5% 6% 2% 1% 

Fuente: SEGAS
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4. CONTRATACIÓN 
DEL MERCADO 

SECUNDARIO 

4.1. SUMINISTRO DE GAS

En esta sección se presenta el 
número de transacciones y las 
cantidades diarias agregadas ne-

gociadas de suministro de gas en 
el mercado secundario, así como 
información de precios.

CANTIDADES Y PRECIOS DE NEGOCIACIÓN DE SUMINISTRO 
(Mercado Secundario – Duración Diaria)

CANTIDADES NEGOCIADAS POR PUNTO DE ENTREGA 
Y PRECIO PROMEDIO (US$/MBTU)
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4.2. CAPACIDAD DE 
TRANSPORTE DE GAS

En esta sección se presenta el nú-
mero de transacciones y las capa-
cidades diarias agregadas nego-
ciadas de transporte de gas en el 

INFORME DEL GESTOR

CUSIANA - VASCONIA

CARTAGENA - MAMONAL

VASCONIA - BARRANCABERMEJA

CUSIANA - YUMBO/CALI

VASCONIA - SEBASTOPOL

CUSIANA - GBS_F

CUSIANA - SEBASTOPOL

CUSIANA - OCOA

LA BELLEZA - VASCONIA

CUSIANA - LA BELLEZA

BALLENA - BARRANCABERMEJA

VASCONIA - LA BELLEZA

CUSIANA - EL PORVENIR

VASCONIA - MARIQUITA

CUSIANA - ARMENIA

CUSIANA - SABANA_F

EL PORVENIR - LA BELLEZA

RUTA O TRAMO

La Bolsa Mercantil de Colom-
bia ha dispuesto como com-
plemento a los informes pe-
riódicos, herramientas de ana-
lítica de datos para los agentes 
del mercado y del público en 
general para el seguimiento 
de las principales variables del 
mercado mayorista de gas na-
tural en Colombia. Dichas he-
rramientas incluyen tableros 
de visualización en Power BI, 
CUBO de información del mer-
cado mayorista de gas natural, 
y el Mapa de Gas – RUTGAS, los 
cuales pueden ser consultadas 
en la página web del Gestor 
www.bmcbec.com.co.

Con las herramientas descritas 
anteriormente se puede obte-
ner información a la medida 
del usuario, de las cantidades 
de energía y precios prome-
dio ponderados asociados a las 
negociaciones de suministro 
y capacidad de transporte vi-
gentes durante cada periodo. 
Así mismo, incluyen los pre-
cios promedio pactados para 
atender los diferentes sectores 
de demanda (Industrial, Ge-
neración Térmica, Gas Natural 
Comprimido Vehicular – GNCV, 
Comercial, Residencial), entre 
otros.

mercado secundario, así como los 
precios promedio ponderado por 
capacidades.
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GREMIOS, ORGANISMOS 
Y ENTIDADES ESTATALES 

ACGGP - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE GEÓLOGOS Y 
GEOFÍSICOS DEL PETRÓLEO
Bogotá, Calle 125 # 20-70, Of. 505
Teléfono: 601-3003879
Celular: 319-4422548
Presidente: Edgar Chajid Kairús
Director Ejecutivo: Flóver Rodríguez 
www.acggp.org

ACIEM - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE INGENIEROS 
Bogotá, Calle 70 # 9-10
Teléfono: 601-3127393
Presidente Nacional: Daniel 
Enrique Medina
www.aciemnacional.org

ACIPET - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE INGENIEROS DE 
PETRÓLEOS 
Bogotá, Carrera 14 # 97-63, Piso 5
Teléfono: 601-6411944
Director Ejecutivo: Luis Guillermo 
Acosta
www.acipet.com

ACOLGEN - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE GENERADORES 
DE ENERGÍA ELÉCTRICA 
Bogotá, Avenida Calle 26 # 59-51, 
Torre 3, Of. 309
Teléfonos: 601-3840520
Presidente Ejecutiva: Natalia 
Gutiérrez Jaramillo
www.acolgen.org.co 

ACP - ASOCIACIÓN COLOMBIANA 
DEL PETRÓLEO Y GAS 
Bogotá, Carrera 7 # 73-47, Piso 12
Teléfono: 601-2125758
Presidente: Frank Pearl 
www.acp.com.co

AGREMGAS - ASOCIACIÓN 
GREMIAL COLOMBIANA DE 
COMERCIALIZADORES DE GAS 
Bogotá, Carrera 7 # 73- 55, Of. 1202
Teléfonos: 601-7049922 / 7049927
Director Ejecutivo: Luis Felipe 
Gómez
www.agremgas.com 

ANDESCO – 
CÁMARA ENERGÍA Y GAS
Bogotá, Calle 93 # 13-24, Piso 3
Teléfono: 601-6167611 Ext. 220
Presidente: Camilo Sánchez Ortega
Directora Cámara de Energía y Gas:
Kathrine Simancas Akle
www.andesco.org.co

ANDEG – ASOCIACIÓN NACIONAL 
DE EMPRESAS GENERADORAS 
Bogotá, Carrera 100 # 8A-49, Of. 
603
Teléfono: 601-8055283
Director Ejecutivo: Alejandro 
Castañeda 
www.andeg.org

ANDI – CÁMARA DE GRANDES 
CONSUMIDORES DE ENERGÍA Y 
GAS
Bogotá, Calle 73 # 8-13; Torre A, Piso 7
Director: Daniel Vicente Romero
Teléfonos: 601-3268500 / 3268536
www.andi.com.co

ANH - AGENCIA NACIONAL DE 
HIDROCARBUROS 
Bogotá, Avenida Calle 26 # 59-65, 
Piso 2
Teléfono: 601-5931717
Presidente: Nadia Carolina Plazas 
Fajardo
www.anh.gov.co
info@anh.gov.co 

ANLA - AUTORIDAD NACIONAL DE 
LICENCIAS AMBIENTALES 
Bogotá, Calle 37 # 8-40
Teléfono: 601-2540100 / 2540111
Director: Rodrigo Elías Negrete
www.anla.gov.co 

ANM - AGENCIA NACIONAL 
DE MINERÍA 
Bogotá, Avenida Calle 26 # 59-51, 
Torre 4, Pisos 8, 9 y 10
Teléfono: 601-2201999
Presidente: Álvaro Pardo
www.anm.gov.co 

ASOCARBONO – ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE ACTORES DEL 
MERCADO DE CARBONO
Bogotá, Calle 45 A # 104B-16
Teléfono: 323-2888944
Director Ejecutivo: Francisco 
Ocampo T.
info@asocarbono.org

ASOENERGÍA – ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE GRANDES 
CONSUMIDORES DE ENERGÍA 
INDUSTRIALES Y COMERCIALES
Bogotá, 81 # 11-68
Teléfono: 316 6923393
Directora Ejecutiva: Sandra Fonseca
presidencia@asoenergia.com

CÁMARA COLOMBIANA 
DE LA ENERGÍA
Bogotá, Carrera 16 # 96-64, Of. 411
Teléfono: 301-3650132
Presidente Ejecutivo: Carlos Alberto 
Zarruk Gómez
info@ccenergia.org.co
www.ccenergia.org.co

CAMPETROL - CÁMARA 
COLOMBIANA DE PETRÓLEO, 
GAS Y ENERGÍA 
Bogotá, Carrera 14 # 89-48, Of. 603
Teléfonos: 601-6170204 / 6170188
Presidente: Nelson Castañeda 
Barbour 
www.campetrol.org

CNO-GAS - CONSEJO NACIONAL 
DE OPERACIÓN DE GAS 
Bogotá, Av. Eldorado # 68C-61, Of. 
532
Teléfono: 601-7426779
www.cnogas.org.co

CONSEJO PROFESIONAL DE 
GEOLOGÍA
Bogotá, diagonal 53 # 34-53, Of. 138
Teléfono: 601-9424571
Presidente: Geovany Bedoya 
Sanmiguel 
www.cpgcolombia.org
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CONSEJO PROFESIONAL DE 
INGENIERÍA DE PETRÓLEOS
Bogotá, carrera 11A # 94A-56, Piso 4
Teléfono: 311-5383775
Presidente: Manuel Guillermo 
Hoyos
www.cpip.org.co

CREE - CENTRO REGIONAL DE 
ESTUDIOS DE ENERGÍA 
Bogotá, Carrera 7 # 73-47, piso 13
Director: Tomás González
cherrera@creenergia.org
www.ceidcolombia.org 

CREG - COMISIÓN DE 
REGULACIÓN DE ENERGÍA Y GAS 
Bogotá, Calle 116 # 7-15, Int. 2, 
Of. 901
Teléfono: 601-6032020
Director Ejecutivo: 
www.creg.gov.co 

FENOGE – FONDO DE ENERGÍAS 
NO CONVENCIONALES Y GESTIÓN 
EFICIENTE DE LA ENERGÍA
Bogotá, Carrera 12 # 84 A – 12, 
Of 601
Teléfono: 601-4927232
Director Ejecutivo: Juan Camilo 
Vallejo
info@fenoge.com
www.fenoge.com 

FINDETER - FINANCIERA DE 
DESARROLLO TERRITORIAL S.A. 
Bogotá, Calle 103 # 19–20
Teléfono: 601-6230311 / 6230388
www.findeter.gov.co

GASNOVA - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DEL GAS LP 
Bogotá, Calle 90 # 19A-49, Of. 607
Teléfono: 601-5305702
Presidente: Alejandro Martínez 
Villegas
www.gasnova.co 
info@gasnova.co

GESTOR DEL MERCADO DE GAS 
NATURAL
Bogotá, Calle 113 # 7-21, 
Torre A, piso 15
Teléfono: 601-6292529
Vicepresidente de Mercados 
Energéticos: Wilman Garzón 
Ramírez
www.bolsamercantil.com.co
www.bmcbec.com.co

H2 COLOMBIA - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE HIDRÓGENO
Bogotá, Calle 69 # 10 A – 19
Teléfono: 310-2576749
Directora Ejecutiva: Mónica Gasca 
Rojas
info@hidrogenocolombia.com
www.hidrogenocolombia.com

INSTITUTO GEOGRÁFICO AGUSTÍN 
CODAZZI
Bogotá, Carrera 30 # 48-51
Teléfonos: 601-6531888
Director: Gustavo Adolfo Marulanda
www.igac.gov.co

IPSE- INSTITUTO DE 
PLANIFICACIÓN Y PROMOCIÓN DE 
SOLUCIONES ENERGÉTICAS PARA 
ZONAS NO INTERCONECTADAS
Bogotá, Calle 99 # 9-54,
Torre 3, piso 14
Teléfono: 601-6397888
Director: Javier Campillo
ipse@ipse.gov.co

MINISTERIO DE AMBIENTE Y 
DESARROLLO SOSTENIBLE
Bogotá, calle 37 # 8-40
Ministra: Susana Muhamad
Teléfonos: 601-3323422, 3323400
www.minambiente.gov.co

MINISTERIO DE MINAS Y ENERGÍA
Bogotá, calle 43 # 57-31 CAN
Ministro: Andrés Camacho Morales 
Teléfonos: 601-2200300, 2201339
www.minminas.gov.co

NATURGAS - ASOCIACIÓN 
COLOMBIANA DE GAS NATURAL 
Bogotá, Calle 72 # 10-70, 
Torre A, Of. 705
Teléfonos: 601-2124543 / 2124055
Presidente: Luz Stella Murgas
www.naturgas.com.co

ONAC - ORGANISMO NACIONAL 
DE ACREDITACIÓN DE COLOMBA 
Bogotá, Av. Calle 26 # 57-83, 
Torre 8, Of. 1001
Director Ejecutivo: Alejandro 
Giraldo López
alejandro.giraldo@onac.org.co 
Teléfono: 601-7427592
www.onac.org.co

SER COLOMBIA - ASOCIACIÓN 
ENERGÍAS RENOVABLES 
Bogotá, Calle 93 # 19-55, 
Oficina 4-109
Teléfono: 315-2607239
Presidente: Alexandra Hernández
www.ser-colombia.org

SERVICIO GEOLÓGICO 
COLOMBIANO
Bogotá, diagonal 53 # 34-53
Teléfonos: 601-2200100, 2200200
Director: Julio Fierro Morales
www.sgc.gov.co

SOCIEDAD COLOMBIANA DE 
GEOLOGÍA
Bogotá, Carrera 32A # 25B-83, 
T-5, Local 105
Teléfono: 319-4318594
Presidente: César Javier Vinasco
www.
sociedadcolombianadegeologia.org
presidencia@
sociedadcolombianadegeologia.org 

UPME - UNIDAD DE PLANEACIÓN 
MINERO ENERGÉTICA 
Bogotá, Avenida Calle 26 # 69D-91, 
T 1, Piso 9
Teléfono: 601-2220601
Director: Carlos Adrián Correa
www.upme.gov.co 

WEC COLOMBIA – CONCEJO 
MUNDIAL DE ENERGÍA 
Medellín, Calle 12 sur # 18-168
Presidente: José Antonio Vargas
Secretario Ejecutivo: Daniel Díaz 
Toro
Teléfono: 604-3171698
consejomundial@energycolombia.
org
www.energycolombia.org
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AUTOMATIZACIÓN
ENDRESS + HAUSER COLOMBIA
Bogotá, Carrera 17 # 93-09, Of. 201
Teléfono: 601-3904425
info.co@endress.com
www.co.endress.com

GRUPO SYZ
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-7433799
www.grupo-syz.com
syz@grupo-syz.com

CILINDROS
BONGAS 
Cartagena, Carrera 56B # 56-71, 
Km. 1, Mamonal
Teléfono: 605-6775866
ventas@bon-gas.com
www.bon-gas.com 

CINSA 
Cúcuta
Teléfonos: 607-5790010, 3107812641
cinsa@cinsa.com.co
www.colgas.com.co 

COMERCIALIZADORA CMV
Bogotá, Carrera 51 # 70-23
Teléfonos: 6012254908, 6002138037
comercializdora.cmv@gmail.com

COMERCILIZADORA G&M SAS
Bogotá, Calle 6A # 32A-33 
Teléfonos: 601-7454090, 
300-5958039
gerencia@comercializadoragm.
com 
www.comercializadoragm.com

INGUSA - INDUSTRIAS GUTIERREZ 
S.A. DE C.V.
Avenida 8 de Julio 2495 Zona 
Industrial
Guadalajara - Jalisco, México
Teléfonos: +52-33-32681020
info@cytsa.com.mx
rschondube@ingusa.com.mx
www.grupoingusa.com.mx

PRAXAIR / GASES INDUSTRIALES 
Parque Industrial Gran Sabana, Lote 
M, Unidad 62
Tocancipá – Cundinamarca
Teléfonos: 601-7052000 / 4013000
servicioalclientecol@praxair.com
www.praxair.com.co 

COMERCIALIZADORAS 
DE GAS NATURAL 
ALCANOS DE COLOMBIA S.A. ESP
Neiva, Carrera 9 # 7-25, Altico 
Teléfono: 608-8714416
www.alcanosesp.com

AXAENERGÍA S.A.S.
Medellín
Teléfono: 604-7589085
gerencia@axaenergia.com

CALAMARÍ LNG S.A. ESP
Cartagena
Teléfono: 605-6517140
calamari@calamari-lng.com

CELSIA S.A. ESP
Medellín, Carrera 43A # 1A sur–143
Teléfono: 604-3266600
comunicaciones@celsia.com
www.celsia.com

CEPSA
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6583800
www.cepsa.com

CNE OIL & GAS S.A.S.
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6211747
www.canacolenergy.com

COMERCIALIZADORA CENTRO 
ORIENTE S.A. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6912979
gerencia@centrooriente.com

COMERCIALIZADORA DE 
COMBUSTIBLES ENERGÍA Y GAS 
S.A.S. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-4863303

COMERCIALIZADORA 
ENERGÉTICA DEL ORIENTE S.A. 
ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-7046844
geimika@gmail.com

DINAGÁS S.A. ESP
Bogotá, Calle 109 # 18-C17, Of. 302
Teléfonos: 601-5235260, 
601-5235301
dinagas@dinagas.com.co
www.dinagas.com.co

DISTICON S.A.S. ESP
Soatá – Boyacá
Teléfono: 608-2660599
disticonsasesp@hotmail.com

DUARTÉCNICOS S.A.S. ESP
Barranquilla
Teléfono: 605-3858672
gerenciaduartecnicos@gmail.com

E2 ENERGÍA EFICIENTE S.A. ESP
Barranquilla
Teléfono: 605-3306266
correo@e2energiaefciiente.com

EDALGAS S.A. ESP
Ibagué, Carrera 4 # 11-40 
Teléfonos: 608-2619934
control.interno@edalgassaesp.com

EFIGÁS GAS NATURAL S.A. ESP
Manizales - Caldas
Teléfono: 606-8982323
Pereira - Risaralda
Teléfono: 606-3391430
Avenida 30 de Agosto # 32B-41 
Armenia – Quindío
Teléfono: 606-7378000
www.efigas.com.co

BIENES 
Y SERVICIOS



DIRECTORIO

61

EMERALD ENERGY PLC
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6513500
www.emerald.com.co

EMGESA S.A. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6016060
Contactenos.colombia@enel.com

EMPRESA COLOMBIANA DE 
PETRÓLEOS S.A.
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-2344000
www.ecopetrol.com.co

EMPRESA DE ENERGÍA DE 
CASANARE S.A. ESP
Yopal - Casanare
Teléfono: 608-6344680
correspondencia@enerca.com.co

EMPRESA DE ENERGÍA DEL 
PACÍFICO S.A. ESP
Yumbo - Valle
Teléfono: 602-3210000
epsa@epsa.com.co

EMPRESAS PÚBLICAS DE 
MEDELLÍN ESP
Medellín, Carrera 58 # 42-125
Teléfonos: 604-3808080, 
604-3806900
epm@epm.com.co
www.epm.com.co

ENERGÍAS DE LA SIERRA S.A.S 
ESP
Barranquilla 
Teléfono: 605-6314056
gerencia@sierraenergy.com.co
 
ENERGY FOR THE CARIBBEAN 
S.A.S. ESP
Barranquilla 
Teléfono: 605-3148475
rstand@spherelng.com

ENERGY GAS S.A.S. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfonos: 601-7320132, 
601-6044646
contactenos@energygasesp.com

ENERGY TRANSITIONS SAS ESP
Bogotá, Calle 110 # 9-25, Of 807
Teléfono: +57 318 2096046
dangel@energytst.com
anavas@energytst.com
www.energytst.com
 
EQUION ENERGÍA LIMITED
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6284241
Nominaciones.gas@equion-
energia.com

ESPIGAS S.A. ESP
Carrera 33 # 49-35, Of. 601 
Floridablanca - Santander
Teléfono: 607-6382852
espigasesp@yahoo.es

FRONTERA ENERGY COLOMBIA
Bogotá, Calle 110 # 9-25
Teléfono: 601-5112000
notificaciones@fronteraenergy.ca

GAS NATURAL CUNDIBOYACENSE 
S.A. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-3144500

GAS NATURAL DEL CESAR S.A. 
ESP
Bucaramanga, Diagonal 13 # 60 A-54
Teléfono: 607-6833300        
www.gasnacer.com

GAS NATURAL DEL ORIENTE S.A. 
ESP
Bucaramanga, Diagonal 13 # 60 
A-54, Ciudadela Real de Mina 
Teléfono: 607-6833300
notificaciones.gasoriente@
gasnatural.com

GASES DE LA GUAJIRA S.A. ESP
Riohacha, Carrera 15 # 14C- 33
Teléfono: 605-7273464
gasguajira@gasguajira.com

GASES DE OCCIDENTE S.A. ESP
Cali, Centro Comercial Chipichape, 
Bodega 2, Piso 3 
Teléfono: 602-4187300
info@gdo.com.co

GASES DEL CARIBE S.A. ESP
Barranquilla, Carrera 54 # 59-144 
Teléfono: 605-3306000
correo@gascaribe.com
www.gascaribe.com

GASES DEL CUSIANA S.A. ESP
Yopal, Carrera 20 # 18- 66
Teléfonos: 608-6345936 / 310 
3064824
contactocusiana@grupodellano.com

GASES DEL LLANO S.A. ESP
Villavicencio, Carrera 38 # 26C-95
Teléfono: 608-6819130
correspondenciallanogas@
grupodellano.com

GASES DEL ORIENTE S.A. ESP
Cúcuta, Calle 10 # 5-84, Of. 201 
Teléfono: 607-5748888
gasesdeloriente@gasesdeloriente.
com.co
www.gasesdeloriente.com.co
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GASES DEL SUR DE SANTANDER 
S.A. ESP
Barbosa - Santander
Teléfono: 607-7486018
www.gasursa.com

GENERADORA Y 
COMERCIALIZADORA DE 
ENERGÍA DEL CARIBE S.A. ESP
Barranquilla
Teléfono: 3303034
www.gecelca.com.co 

GEOPRODUCTION OIL & GAS CO.
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6211747
www.canacolenergy.com

GAS NATURAL INDUSTRIAL DE 
COLOMBIA S.A. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-4270088
www.gni.com.co 

GRAN TIERRA ENERGY 
COLOMBIA LTD  
Bogotá, Calle 113 # 7- 80, Piso 17 
Teléfono: 601-6585757  

INGENIERIA Y SERVICIOS S.A. ESP
Bucaramanga, Calle 51 A # 31- 45 
Teléfono: 607-6472050
gerencia@insesp.com
www.insesp.com

INTEROIL COLOMBIA E&P
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6205450
www.interoil.com.co

ISAGEN S.A. ESP
Medellín, Carrera 30 # 10C-280
Teléfonos: 604-4487227, 604-
3257931  
contactenos@isagen.com.co  

KRONOS ENERGY S.A. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-2180201
logistica@kronosenergy.co

LEWIS ENERGY COLOMBIA INC
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-4875999
www.lewisenergy.com

MADIGAS INGENIEROS S.A. ESP
Acacías, Calle 18 # 22-56
Teléfono: 608-656955

MC2 S.A.S. ESP
Bogotá, Calle 67 # 7-35, Of. 408
Teléfonos: 601-3177966 
info@mc2energia.com
www.mc2energia.com

METROGAS DE COLOMBIA S.A. 
ESP
Calle 31 A # 26-15 Of. 504 C. E. La 
Florida
Floridablanca - Santander
Teléfono: 607-6384935
metrogas@metrogassaesp.com
www.metrogassaesp.com

OIL AND GAS ENERGY S.A.S. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-3368577
gerencia@ogenergy.co

PAREX RESORUCES COLOMBIA
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6291716

PETRÓLEOS SUDAMERCIANOS
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-7442444

PETROMIL GAS S.A. ESP
Barranquilla, Carrera 53 # 82-86
Teléfono: 605-3100240
PLEXA S.A. ESP
Bogotá, Calle 113 # 7-21, T-A, Of. 903 
Teléfonos: 601-6292026, 601-
6292015
secretaria@plexa.co

PROVISERVICIOS S.A. 
Bucaramanga, Carrera 31 # 52 B-12 
Teléfonos: 607-6439775, 607-
6835168
coordinacionsui@proviservicios.
com

SURCOLOMBIANA DE GAS S.A. 
ESP
Neiva, Carrera 10 # 6 -27   
Teléfono: 608-8717407
surgas@surgas.com 
www.surgas.com

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 3160175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

SURTIDORA DE GAS DEL CARIBE 
S.A. ESP
Cartagena, Avenida Pedro de 
Heredia Calle 13 # 47-30
Teléfono: 605-6723200
surtigas@surtigas.com
www.surtigas.com.co
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TERMOMECHERO MORRO S.A.S. 
ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6403295
info@mecheroenergy.com

TERMOBARRANQUILLA S.A. ESP
Barranquilla
Teléfono: 605-3759800
tebsa@tebsa.com.co

TERMOEMCALI I S.A. ESP
Palmira, Km 3, vía Cencar - 
Aeropuerto  
Teléfonos: 602-6905910
correspondenciatc@termoencali.
com

TERPEL ENERGÍA S.A.S. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfonos: 601-3267878, 6013697300
infoterpel@terpel.com

TRAFIGURA MARKETING S.A.S. 
ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-7420910
contactotrafiguracolombia@
trafigura.com

TURGAS S.A. ESP
Bogotá, Calle 100 # 8 A-55 Of. 501.
Teléfono: 601-6913348
turgas@turgas.com

V.P. INGENIERÍA S.A. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfonos: 601-6196632, 601-
6476968

VERAGAS S.A.S. ESP
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-9279686, 300-
5958042
veragas.com.co

COMERCIALIZADORAS 
MAYORISTAS DE GLP
ALMALLANO S.A. ESP
Villavicencio
Teléfono: 608-6642821, 318-3591257
grupozipa@hotmail.com

CHILCO DISTRIBUIDORA 
DE GAS Y ENERGIA S.A.S. ESP
Bogotá, Transversal 23 # 95-53, Piso 
7 
Teléfonos: 601-7440580
direcciongeneral@gaspais.com

COLGAS DE OCCIDENTE S.A. ESP
Yumbo, Kilómetro 2,5 vía Yumbo - 
Vijes
Teléfonos: 602-6088888, 602-
6088881 
colgas@colgasdeoccidente.com

COMBUSTIBLES LIQUIDOS DE 
COLOMBIA S.A. ESP
Bogotá, Carrera 50 # 18 A-75, Piso 2 
Teléfono: 601-5935999
clc@clcgas.com.co

COMERCIALIZADORA CENTRO 
ORIENTE S.A. ESP
Bogotá, Calle 100 # 8 A-55, Of. 501 
Teléfonos: 601-6912979, 601-6913371
info@centroriente.com

COMERCIALIZADORA DE 
COMBUSTIBLES, ENERGIA 
Y GAS S.A.S. ESP
Bogotá, Calle 100 # 9-45, Oficina 
1006 
Teléfonos: 601-4863303 

COMPAÑÍA DE 
ALMACENAMIENTO DE GAS S.A. 
ESP
Bogotá D.C.
Teléfonos: 601-5936368, 601-
5936360
gerente@almagas.com.co 

COMPAÑÍA DE SERVICIOS 
PÚBLICOS CODEGAS S.A. ESP  
Madrid, Cundinamarca
Teléfonos: 601-5522261, 601-3661178
administración@codegascolombia.
com

EMPRESA COLOMBIANA DE 
PETROLEOS S.A.
Bogotá, Carrera 13 # 36-24
Teléfono: 601-2344000 
Gerencia de Gas
Calle 37 # 8-43, Piso 3
Teléfonos: 601-2344437, 601-
2344438

ENTREGAMOS GLP S.A.S ESP
Bogotá D.C.
Teléfono: 601-7840877
entregamosglpcomercial@hotmail.
com

GAS AMIGO S.A. ESP
Bogotá, Carrera 14 # 127-10, Of 311
Teléfono: 601-7445353, #844
info@gasamigo.com.co
www.gasamigo.com.co

GAS UNIÓN DE COLOMBIA S.A.S. 
ESP
Ibagué
Teléfono: 602-2702306
gerencia@gasunionsas.com

GAS ZIPA S.A. ESP
Kilómetro 2 vía Zipaquirá – Cajicá 
Teléfono: 601-6352714, 601-6352811
grupozipa@gaszipa.com
 
GASES DE ANTIOQUIA S.A. ESP
Bello, Antioquia
Teléfonos: 604-2619199
gasesdeantioquia@
gasesdeantioquia.com.co
www.gasesdeantioquia.com.co

INVERSIONES GLP S.A.S. ESP
Bogotá, Calle 113 # 7–21 Torre A 
Oficina 805 
Teléfonos: 601-5873400, #479
financiera@vidagas.co 

LIDAGAS S.A. ESP
Yumbo - Valle del Cauca
Teléfono: 602-6570333 
lidagas@gmail.com

MONTAGAS S.A. ESP
Pasto, Altos de Daza, Kilómetro 6
Teléfono: 602-7244344 
www.montagas .com.co

MULTIGAS DE COLOMBIA S.A.S. 
ESP
Ibagué
Teléfono: 602-2728314 

PLEXA S.A ESP
Bogotá D.C.
Teléfonos: 601-6292026. 601-
6292015
secretaria@plexa.co
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SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

TURGAS S.A. ESP
Bogotá, Calle 100 # 8 A-55, Oficina 
501
Teléfono: 601-6913348
turgas@turgas.com

COMPRESORES
COMPRESSOR COLOMBIA SAS
Bogotá, Calle 6A # 32A-33, Piso 2
Teléfonos: 601-7454090, 301-
5708478
gerencia@compressorcolombia.com
www.compressorcolombia.com 

DELTAGAS S.A 
Autopista Medellín Kilómetro 3,5, 
Terminal Terrestre de Carga de 
Bogotá, 
Módulo 5, Bodega 53, Costado sur
Cota – Cundinamarca
Teléfono: 601-8415605
clientes@deltagas.com.co
www.deltagas.com.co  

ENERFLEX
Bogotá, Av. Carrera 9 # 115-06, Of. 
2201
Teléfonos: 601-7436879 / 84 

ENERGIKA SOLUTIONS SAS ESP
Bogotá, Carrera 11A # 97A-19, Of. 
202
Teléfono 601-6022000
www.energikasas.com

GASMOVIL
Bucaramanga, Carrera 21 # 46-50
Teléfono: 607-6422087
postventa@gasmovil.com.co
www.gasmovil.com.co

HOERBIGER
Bogotá, Carrera 85 D # 46A-65, 
Bod. 19
Teléfono: 601-2630046
www.hoerbiger.com

IMW COLOMBIA LTDA
Barranquilla, Vía 40 # 69-58, 
Parque Industrial, Bodega A-1
Teléfono: 605-3854363 
www.cleanenergyfuels.com

SHANDONG KERUI GROUP
Bogotá, Calle 90 # 19-41, Of. 703 
Teléfono: 601-7447615
www.keruigroup.com

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 6014123800 y 3160175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co
 

FERRETERÍAS
COBRE Y BRONCE 
Bogotá, Carrera 22 # 19-79
Teléfono: 601-7444800 
ventas@cobreybronce.com
www.cobreybronce.com

FERRETERÍA INDUSTRIAL 
PETROLERA
Calle 71 # 21-103, Barrio Libertad
Barrancabermeja – Santander
Teléfonos: 318 2854188
www.ferropetrol.com

FERRETERÍA INDUSTRIAL - FISA
Bogotá, Carrera 25 # 17-64
Teléfonos: 601-2010555, 311-
4470878
www.fisa.com.co

FERRETERÍA SICAR
Bogotá, Carrera 25 A # 11-49, 
Teléfonos: 601-2772088, 312-
5856455
info@sicar.co
http://sicar.co

GRANADA
Bogotá, Carrera 26 # 12B-35
Teléfonos: 601-7954080
www.granadaycia.com 
granada@granadaycia.com 

GAS NATURAL 
COMPRIMIDO
ENERGIKA SOLUTIONS S.A.S. ESP
Bogotá, Carrera 11 A # 97A-19, 
Of. 202
Teléfonos: 601-3186516
www.energikasas.com

GAS NATURAL INDUSTRIAL DE 
COLOMBIA (GNI)
Bogotá, Avenida Eldorado # 69-63, 
Of. 311
Teléfono: 601-4270088 / 89
info@gni.com.co
www.gni.com.co

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

VERAGÁS
Bogotá, Calle 6A # 32A-33
Teléfono: 601-3844785, 300-
5958042
comercial@veragas.com.co 

GAS NATURAL 
LICUADO
ENERGIKA SOLUTIONS S.A.S. ESP
Bogotá, Carrera 11 A # 97 A-19, 
Of. 202
Teléfonos: 601-3186516
www.energikasas.com
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METALMECÁNICA MÉNDEZ
Bogotá, Kilómetro 4 vía Sibaté
Teléfonos: 601-7250812, 317-
6551503
gestion@metalmendez.com 
www.metalmendez.com

OXIREDES LTDA
Bogotá, Carrera 72M bis # 37-35 sur
Teléfonos: 601-4039695, 312 
3058176
arbey_bonilla@oxiredesltda.com 
www.oxiredesltda.com

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

TURGAS S.A. ESP
Bogotá, Calle 100 # 8 A-55, Oficina 
501
Teléfono: 601-6913348
turgas@turgas.com

GASODUCTOS 
VIRTUALES
BONGAS 
Cartagena, Carrera 56B # 56-71, Km 
1, Mamonal
Teléfono: 605-6775219
zuly.montero@bon-gas.com
www.bon-gas.com 

ENERGIKA SOLUTIONS 
SAS ESP
Bogotá, Carrera 11A # 97A-19, 
Of. 202
Teléfono 601-6022000
www.energikasas.com

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

VERAGÁS
Bogotá, Calle 6A # 32A-33
Teléfono: 601-3844785, 300-
5958042
comercial@veragas.com.co 

GENERADORES DE 
ELECTRICIDAD
ANTONIO SPATH
Cartagena, Pie de la Popa Calle 30 
# 19A-11
Teléfono: 605-6414870
gerencia@antoniospath.com
www.antoniospath.com

BRISTOL
Envigado, Carrera 25 A # 36 D Sur- 68 
Teléfonos: 604-4480321, 311-
7707310
www.bristol.la

DIESELECTROS
Bogotá, Carrera 58 # 14-73
Teléfonos: 601-2606085, 601-
4207060
www.dieselectros.com

FTC ENERGY )ADQUIRIDA 
POR WEG)
Bogotá, Calle 23 # 116-31, Bodega 7
Teléfono: 601-7459090
ftc@ftcenergygroup.com.co
www.ftcenergygroup.com.co 

GECOLSA
Bogotá, Avenida de las Américas # 
42A-21
Teléfono: 601-4055554
www.gecolsa.com.co 

GEGSA LTDA
Bogotá, Carrera 72 K # 37-76 sur
Teléfonos: 601-4785656
rcuellar@gegsa.com 

GENERAC
Bogotá, Autopista Bogotá-Medellín 
Km. 7, Celtra Trade Park, Bodega 20
Teléfonos: 601-7452421, 315 
7280989
gerenciacomercial@
generaccolombia.com
www.generaccolombia.com

GENSER POWER
Bogotá, Calle 100 # 13-21, Piso 15
Teléfono: 601-7455060
www.genserpower.com

MOTOPLANTAS BRISTOL 
Bogotá, Carrera 123 # 13D–38, 
Fontibón 
Teléfonos: 601-7035232
carlos.ceballos@bristol.la
www.motoplantasbristol.com

PEGSA LTDA
Bogotá, Transversal 55 # 98A -66, 
Of. 411
Teléfonos: 601-6210345
www.pegsa.com.co

PLANTIDIESELES S.A.S
Bogotá, Carrera 127 # 22G-18, 
Bodega 7-8
Teléfonos: 601-4185999, 601-
4185961
www.plantidieseles.com

POILGÁS
Bogotá, Calle 167 # 46-48
Teléfono: 601-6034949
contacto@coilgas.com 

POWER GROUP
Km. 1.3 Vía Zipaquirá- Briceño. 
Parque Industrial Trafalgar
Tocancipá - Cundinamarca
Teléfonos: 601-6782181, 6017393770
info@powergroup.com.co
www.powergroup.com.co 

SIEMENS ENERGY
Autopista Medellín. Kilómetro 8,5
Tenjo - Cundinamarca
Teléfono: 601-294 2400
www.siemens.com.co 



Guía del Gas 2024

66

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co
  
MAN DIESEL & TURBO 
Bogotá, Carrera 7 # 127-48, Of. 1009 
Teléfono 601-7020546 / 54 
www.mandieselturbo.com 
  
WARTSILA COLOMBIA
Bogotá, Carrera 19B # 83-63, Piso 5°
Teléfonos: 601-6358168 / 9382
www.wartsila.com/colombia

GEOLOGÍA Y SÍSMICA
GEMS S.A.
Kilómetro 6 Vía Piedecuesta - 
Granjas de Manzanares, Lote 27
Piedecuesta – Santander
Teléfono: 607-6390080
info@gemssa.com
www.gemssa.com 

MERIDIAN CONSULTING LTDA 
Bogotá, Calle 67 # 7-94, Piso 20
Teléfono: 601-7469090
info@meridian.com.co
www.meridian.com.co

PETROSEISMIC
Bogotá, Carera 23 # 102-53 
Teléfono: 601-7433650
www.petroseismicservices.com

SERVICIOS GEOLÓGICOS 
INTEGRADOS LTDA.
Bogotá, Carrera 28 # 83 - 34
Teléfonos: 601-7424101 – 601-
7423372
office@sgiltda.com
www.sgiltda.com

SOUTH AMERICAN 
EXPLORATION
Bogotá, Calle 93 # 14-20, Of. 402
Teléfono: 601-5936800
contact@saexploration.com
www.saexploration.com

GESTIÓN DE ENERGÍA 
INGENERGÍA
Bogotá D.C.
Cl. 80 # 10- 43 Of 601
Teléfono: 601-2572668
Medellín – Antioquia
Carrera 52 # 10-184 
Teléfono: 604-2554200
Soledad - Atlántico
Cl. 30 # 12- 249
Teléfono: 605-3852361
Ibagué – Tolima 
Km. 22 Vía Ibagué- Espinal
Teléfono: 602-2761020
Villavicencio
Vía puerto López Kilómetro 1 
Vereda Ocoa
Teléfono: 608-6849844 / 77 / 79 / 81
www.ingenergia.com.co

PROMISOL
Bogotá D.C.
Carrera 7 A # 71-21 Of. 504 Torre B 
Teléfonos: 601-3177346, 601-3177312
Barranquilla 
Calle 66 # 67-123
Teléfono: (5) 3713561/ 3713444 
www.promisol.co

INGENIERÍA Y 
MANTENIMIENTO 
AB PROYECTOS S.A.
Bogotá, Carrera 45 # 114-78, Piso 2
Teléfono: 601-6126168
www.abprocol.com

COMPAÑÍA INTERNACIONAL DE 
INTEGRACIÓN – Ci2
Bogotá, Avenida Eldorado # 96 
J-66, Piso 4
Teléfono: 601-6085858
www.ci2.co

ENERPET
Bogotá, Carrera 106 # 15 A-25, Mz 
14, Bod. 79
Teléfono: 601-4396920
www.enerpet.com

INGCONS
Cartagena, Carrera 56B # 2F-48, 
Zona Ind. Mamonal
Teléfonos: 605-6670985, 3165292680
lmora@ingcons.com.co
www.ingcons.com.co

INGENIERÍA, INTEGRIDAD & 
PROTECCIÓN
Bucaramanga, Calle 31 A # 40-12, 
Los Alpes
Teléfono: 607-6960497
comercial@iip.com.co
www.iip.com.co

INLINE FLUID SYSTEMS
Bucaramanga, Calle 28 # 20-80
Teléfono: 607-6521980
www.inlinefs.com

NEW GAS AND OIL S.A.
Bucaramanga, Carrera 29 # 45-
45, Of. 510 Centro Empresarial 
Metropolitan
Teléfonos: 607-6574601, 6076435471 
www.newgasandoil.com.co

PANTHERS MACHINERY
Bogotá, Carrera 19 # 108-45, Of. 304
Teléfono: 601-7422345
comercial@panthersmachinery.com
www.panthers.com.co

PREMAC ENERGY
Itagüí, Carrera 42 # 24- 52 Autopista 
Sur
Teléfono: 604-3204830
info@premac.co
www.premac.co

SERINPET
Bogotá, Kilómetro 3 Vía Suba – Cota 
Bodega Montecarlo
Teléfonos: 601-6855869, 311-
4625040
www.serinpet.com

INTEGRACIÓN DE 
SISTEMAS
COMPAÑÍA INTERNACIONAL DE 
INTEGRACIÓN – Ci2
Bogotá, Avenida Eldorado # 96 
J-66, Piso 4
Teléfono: 601-6085858
www.ci2.co

NIMOCOM
Barranquilla, Calle 85 # 50-84
Teléfonos: 605-3738127, 605-
3738043
www.nimocom.com
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REVICOL
Bogotá, Carrera 106 # 15-25, Mz. 9, 
Int. 63C, Bod. 6
Teléfonos: 601-4046555, 3002172496
www.revicol.com.co

LABORATORIOS DE 
METROLOGÍA
GRUPO ZAMBRANO
Barranquilla, Carrera 45 # 70-86
Teléfono: 605-3856500
www.grupozambrano.com

HIDROCIL S.A.
Bogotá, Calle 66A # 91-54
Teléfono: 601-2248639
gerencia@hidrocil.com.co
www.hidrocil.com.co

PROMIGÁS SAS
Barranquilla, Calle 66 # 67-123
Teléfono: 605-3713444
www.promigas.com

LABORATORIOS 
DE PRUEBAS 
HIDROSTÁTICAS
CENTRO DE DESARROLLO 
TECNOLÓGICO DEL GAS
Bucaramanga, Carrera 23 # 106–08
Teléfonos: 607-6915244 / 6313247
administrador@cdtgas.com
www.cdtgas.com

HIDROCIL S.A.
Bogotá, Calle 66A # 91-54
Teléfono: 601-2248639
gerencia@hidrocil.com.co
www.hidrocil.com.co

HIDROPROB S.A. 
Bogotá D.C.
Carrera 21 # 65-38
Teléfono: 601-2551529
hidroprob@hidroprob.com
Barranquilla
Av. Circunvalar calle 110 # 33-12, 
Bod. 14
Teléfono: 605-3821303
barranquilla@hidroporb.com
Cali
Calle 33 A # 8A-30
Teléfono: 602-4481810
cali@hisroprob.com
Medellín
Calle 25 # 58 – 29 
Teléfono: 604-2658015, 604-
2658869
medellin@hidroprob.com
Mosquera
Av. Troncal de Occidente # 25-50 
serviciosespeciales@hidroprob.com

HIDROTEST  SAS
Bogotá, Calle 98A # 60- 90
Teléfono: 601-6350104
comercial@hidrotest.com
www.hidrotest.com

MEDICIÓN
ENDRESS + HAUSER COLOMBIA
Bogotá, Carrera 17 # 93-09, Of. 201
Teléfono: 601-3904425
www.co.endress.com

HUMCAR
Bogotá, Av. de Las Américas # 64-33
Teléfonos: 601-7562300, 601-
5646464
info@humcar.com
www.humcar.com

MÉTREX S.A.
Popayán, Parque Industrial 
Popayán Lote 3E
Teléfono: 602-8245800
info@metrex.com.co
www.metrex.com.co

PREMAC ENERGY
Barranquilla
Teléfono: 605-3872889
Medellín
Teléfono: (4) 3721844
www.premac.co

TCL
Barranquilla, Calle 73 Vía 40–260
Teléfonos: 605-3600022, 317-
5098441
info@tcl.com.co
www.tcl.com.co

VERAGÁS
Bogotá, Calle 6A # 32A-33
TeléfonoS: 601-3844785, 300-
5958042
comercial@veragas.com.co 

WIKA COLOMBIA
Bogotá, Avenida Carrera 63 # 98 – 
25
Teléfono: 601-6240564
www.wika.com 

ORGANISMOS DE 
INSPECCIÓN
CERTI-CONTROL
Bogotá, Carrera 73 # 57R-12 sur, 
Local 215, Metrosur
Teléfono: 601-7755144
gerenciageneral@certicontrol.net
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DMS INSPECCIONES 
INDUSTRIALES
Bogotá, Carrera 7 # 116-50
Teléfono: 601-8932518

FARES INSPECTION AGENCY
Bogotá, Carrera 19 # 5 A – 19
Teléfono: 301-4710771
directorhseq@faresbsc.com 

MAIKO INGENIERÍA
Cali, Calle 48 Norte # 8N-44
Teléfono: 314-7735963
gerencia@maiko.co

ONISTEC
Medellín, Calle 75 A # 75-110
Teléfono: 324-4540392
contacto@oinstec.com

PRODUCTORES DE GAS 
NATURAL
CEPSA COLOMBIA S.A.
Bogotá, Calle 113 # 7-80, Piso 9
Teléfono: 601-6583800
www.cepsa.com

CNE OIL AND GAS SAS
Bogotá, Calle 113 # 7-45, Torre B
Teléfono: 601-6211747
www.canacolenergy.com

ECOPETROL
Bogotá, Carrera 13 # 36-24
Teléfonos: 601-2344000, 6012880071
Vicepresidencia de Gas
Calle 37 # 8-43, Piso 3
Teléfonos: 2344000, 2344438
www.ecopetrol.com.co 

EMERALD ENERGY PLC
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6513500
www.emerald.com.co

EQUIÓN ENERGÍA LIMITED
Bogotá, Carrera 9 A # 99-02, piso 9
Teléfonos: 601-6284000
nominaciones.gas@equion-energia.
com

FRONTERA ENERGY COLOMBIA 
CORP.
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-5112000
notificaciones@fronteraenergy.ca

GEOPRODUCTION OIL & GAS
Bogotá, Calle 113 # 7-45, Torre B 
Teléfono: 601-6211747 
www.canacolenergy.com

GRAN TIERRA ENERGY COLOMBIA
Bogotá, Calle 113 # 7-80, Piso 17 
Teléfono: 601-6585757
info@grantierra.com
www.grantierra.com

HOCOL S.A
Bogotá, Carrera 7 # 113-43, piso 16 
Teléfono: 601-4884000
www.hocol.com.co 

INTEROIL COLOMBIA 
EXPLORATION AND PRODUCTION
Bogotá, Carrera 7 # 113-43, Of. 1202
Teléfono: 601-6205450
interoil@interoil.com.co
www.interoil.com.co

LEWIS ENERGY COLOMBIA INC
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-4875999
info@lewisenergy.com
www.lewisenergyl.com

PAREX RESOURCES COLOMBIA
Bogotá, D.C.
Teléfono: 601-6291716
www.parexresources.com

PETRÓLEOS SUDAMERICANOS
Bogotá, Carrera 11 A # 93-35, piso 8
Teléfono: 601-7442444
www.petro-sud.com 

SANTIAGO OIL COMPANY
Bogotá, Carrera 9 A # 99–02, Piso 4
Teléfonos: 6284241, 6284623
nominaciones.gas@equion-energia.
com

VERANO ENERGY
Bogotá, Calle 113 # 7-21 Ed. Teleport, 
Torre A, Of 611 
Teléfono: 6291716
www.parexresources.com

PROPANODUCTOS 
COLOMBIANA DE SERVICIOS 
PÚBLICOS S.A.S. ESP
Bucaramanga
Teléfono: 607-6831610
colserpu@yahoo.es 

EDALGAS S.A. ESP
Ibagué, Carrera 4 # 11-40 
Teléfono: 602-2619934 
info@edalgassaesp.com 

GASES DEL SUR DE SANTANDER 
S.A. ESP
Barbosa - Santander
Teléfonos: 607-7486018 / 
3102165495
gasursa@hotmail.com



DIRECTORIO

69

INGENIERIA Y SERVICIOS S.A. ESP
Bucaramanga - Santander
Teléfonos: 607-6472050 / 
3112761838
gerencia@insesp.com

NORTESANTANDEREANA DE GAS 
S.A. ESP
Kilómetro 2 vía Chimitá
Bucaramanga - Santander
Teléfonos:607- 5780077, 607-
5780178
www.norgas.com.co

PROMOTORA DE SERVICIOS 
PÚBLICOS S.A. ESP
Bucaramanga, Carrera 31 # 52B - 12
Teléfono: 607-6439775 
coordinacionsui@proviservicios.
com

PROVIGAS COLOMBIA S.A. ESP
Fresno - Tolima
Teléfono: 602-2580764
provigascolombia@yahoo.com

PROYECTOS DE INGENIERÍA Y 
COMERCIALIZACIÍON DE GAS S.A. 
ESP
Bogotá D.C.
Teléfono: 601-2565900
inprogas@gmail.com

SERVICIOS PÚBLICOS DE 
COLOMBIA S.A. ESP
Bucaramanga 
Teléfono: 607-5606051
sp.colombia@yahoo.es

SURCOLOMBIANA DE GAS S.A. 
ESP
Neiva, Carrera 16 # 46-24   
Teléfono: 602-8717407
surgas@surgas.com 
www.surgas.com

PROYECTOS EPC
AB PROYECTOS
Bogotá, Carrera 45 # 114-78, Of. 201
Teléfono: 601-6126168
www.abprocol.com

AB INGENIERÍA
Bogotá, Carrera 100 # 15-170
Teléfono: 601-2135506
abc4@abcingenieria.com

INGCONS
Cartagena, Carrera 56B # 2F-48, 
Mamonal
Teléfono: 605-6670985
www.ingcons.com.co

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

PUERTOS
OKIANUS TERMINALS
Mamonal - Cartagena
Teléfonos: 322-6909342 / 52
scorena@okianus.com

PLEXAPORT 
Mamonal – Cartagena
Teléfono: 601-6292026
plexaport@plexaport.co

SOCIEDAD PORTUARIA EL CAYAO 
(SPEC)
Cartagena, Carrera 2 No. 11-41, 
Oficina 1106
Teléfono: 605-6930697
www.speclng.com

REGULADORES DE 
PRESIÓN
HUMCAR
Bogotá, Av. de Las Américas # 64-33
Teléfonos: 601-7562300, 601-
5646464
info@humcar.com
www.humcar.com

TCL
Barranquilla, Calle 73 Vía 40–250
Teléfono: 605-3600022, 316-
3670630
info@tcl.com.co
www.tcl.com.co

SERVICIOS 
PETROLEROS
HALLIBURTON
Bogotá, Carrera 113 # 7-80, Torre AR, 
piso 3
Teléfono: 601-7564444
www.halliburton.com

HONGHUA INTERNATIONAL 
COLOMBIA 
Bogotá, Calle 100 # 8A-55, Of. 518 
Torre C 
Teléfono 601-6423200 
www.hh-america.com

PANTHERS MACHINERY
Bogotá, Carrera 19 # 108-45, Of. 304
Teléfono: 601-7422345
comercial@panthersmachinery.
com
www.pamthers.com.co

SCHLUMBERGER 
Bogotá, Calle 100 # 13-21, Piso 4

SIERRA ALTA
Parque Industrial del Norte Bodega 
1, Vereda Canavita 
Tocancipá - Cundinamarca
Teléfono: 313-7276357
info@sierraalta.com.co 
www.sierraalta.com.co

SOFTWARE 
GEOGRÁFICO
DATUM INGENIERIA SAS 
Bogotá, Calle 43 # 67 A-42
Teléfono: 601-7431989
info@datuming.com
www.datuming.com
 
ESRI S.A 
Bogotá, Calle 90 # 13-40, Piso 5
Teléfonos: 601-6387272, 601-
6501575
www.esri.co

INTERGRAPH 
Bogotá, Carrera 9 # 113-52, Of. 1405
Teléfono: 601-6290266
sandra.aguilar@hexagon.com
www.intergraph.com
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TANQUES DE 
ALMACENAMIENTO
ALQUISER S.A. 
Bogotá, Avenida Calle 26 # 68C–61 
Piso 3 Of. 321
Teléfonos: 601-4276972, 316 
4732330
gerencia@alquiser.com
www.alquiser.com

CINSA
Cúcuta, Avenida 4 # 7N-118 Zona 
Industrial 
Teléfono: 607-5790010, 310-7812641
cinsa@cinsa.com.co

EGASCOL - EQUIPOS PARA GAS 
DE COLOMBIA SAS
Bogotá, Calle 166 # 9-15 Int. 7 Of. 
302
Teléfonos: 601-4699860, +57-
3105659173
gerencia@egascol.com
gegascol2005@gmail.com
www.egascol.com

FERPETROL
Bogotá, Calle 73 # 9-42, Of 605
Teléfono: 601-6947212
www.ferpetrolsi.co

INGUSA - INDUSTRIAS GUTIERREZ 
S.A. DE C.V.
Avenida 8 de Julio 2495 Zona 
Industrial
Guadalajara - Jalisco, México
Teléfonos: +52-33-32681020
info@cytsa.com.mx
rschondube@ingusa.com.mx
www.grupoingusa.com.mx

OILTANKING
Bogotá, Carrera 7 # 80-49, Of. 304
Teléfono: 601-3217183
Carretera Mamonal Km 12
Cartagena
Teléfono: 605-6686880
www.oiltanking.com

PROTANEGÁS S.A.S.
Autopista Medellín Km. 2.5, Vía a 
Parcelas 900 mts.
Ciem Oikos- Bodega A8
Cota, Cundinamarca
Teléfonos: 601-8776315, 3123020616
protanegas@protanegas.com.co
www.protanegas.com.co

TECNITANQUES INGENIEROS
Bogotá, Av. Carrera 9 # 115-06, Of. 
2603
Teléfono: 601-5190011
www.tecnitanques.com

TRANSPORTADORAS 
DE GAS NATURAL
COINOBRAS GAS S.A. ESP
Calle 31 A # 26-15, Of. 707
Floridablanca - Santander
Teléfonos: 607-6782165
administracion@coinogas.com
www.coinogas.com

PROGASUR S.A. ESP
Bogotá, Carrera 50 # 18 A–75 
Teléfonos: 601-5935992, 311-
8980548
www.progasur.com.co

PROMIGÁS S.A. ESP
Barranquilla, Calle 66 # 67-123
Teléfonos: 605-3713444
promigas@promigas.com
www.promigas.com

PROMIORIENTE S.A. ESP
Bucaramanga, Carrera 27 # 36-14, 
Piso 8 
Teléfonos: 607-6450002 / 6347234
info@transoriente.com.co
www.promioriente.com

TRANSOCCIDENTE S.A. ESP
Cali, Calle 64 N # 5B N–46, Of. 404 A
Teléfono: 602-4862129
transoccidente@transoccidente.
com.co
www.transoccidente.com.co

TRANSPORTADORA DE GAS 
INTERNACIONAL S.A. ESP (TGI)
Bogotá, Carrera 9 # 73-44, Piso 7
Teléfono: 601-3138400
www.tgi.com.co 

TRANSPORTADORA DE METANO 
S.A. ESP
Medellín, Carrera 42 # 3 sur–81 T-2. 
Int. 1512
Teléfono: 604-6050358
www.transmetano.com.co

TRANSPORTE DE 
CARGA PESADA
MAMMOET S.A 
Bogotá, Carrera 7 A # 123-25, Of. 8ª, 
Edif. MPH 123
Teléfono: 601-7434412
www.mammoet.com

MAXO (ANTES MAMUT)
Parque industrial Canavita, 
Kilómetro 22 
Tocancipá          
Teléfono: 601-5422000
Infomaxo@maxo.com.co
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TRANSPORTES MONTEJO
Carretera Central del Norte, 
Kilómetro 37
Tocancipá - Cundinamarca
Teléfonos: 601-5116080, 601-
8574400
asistente.gerencia@
transportesmontejo.com

TRANSPORTE DE GAS 
COMPRIMIDO
ENERGIKA SOLUTIONS S.A.S. ESP
Bogotá, Carrera 11 A # 97 A-19, 
Of. 202
Teléfonos: 601-3186516
www.energikasas.com

SURENERGY SAS ESP
Bogotá, Calle 18 A N° 69F-36
Teléfonos: 601-4123800 y 316-
0175734
dcomercial@surenergy.com.co
www.surenergy.com.co

VERAGÁS
Bogotá, Calle 6A # 32A-33
Teléfono: 601-3844785, 300-
5958042
comercial@veragas.com.co 

TRATAMIENTO DE GAS
ASERVIN
Bogotá, Calle 90 # 14-26, Of. 404
Teléfono: 601-6210544
info@aservin.com
www.aservin.com

SAR ENERGY S.A.
Bogotá, Carrera 7 # 71-52, Torre A, 
Piso 11
Teléfono: 601-3269555
pdiaz@sarenergy.com
www.saenergy.com

VÁLVULAS, CONTROL Y 
TUBERÍAS
CASAVAL S.A.
Bogotá, 150 mts adelante de la 
Glorieta Siberia vía Cota, 
Parque Industrial Clis, Bloque B, 
Bodega 40
Teléfono: 601-4927200
www.casaval.net

COLVAPOR
Bogotá D.C.
Teléfonos: 601-427011, 601-8941096
www.colvapor.com

EXTRUCOL
Kilómetro 3 vía Palenque Café 
Madrid 
Bucaramanga - Santander
Teléfono: 607-6761940, 315-
6777685
ventasoccidente@extrucol.com
ventasoriente@extrucol.com
www.extrucol.com

FERRETERÍA ESPAÑOLA
Bogotá, Carrera 22 # 7-42
Teléfono: 601-3704099
dircomercialbta@fespanol.com.co

FLOCONX
Conjunto Empresarial CIEM Oikos, 
Bodega H24
Cota, Cundinamarca
Teléfono: 318-3730776
gcol@floconx.com 

GASOLINERAS Y MONTALLANTAS
JOSÉ GONZÁLEZ
Bogotá, Carrera 30 # 14-20, 
Paloquemao 
Teléfono: 300-2107914
gasolinerasymontalantas@gmail.
com
www.gasolinerasymontallantas.co

GRUPO ZAMBRANO
Barranquilla, Carrera 45 # 70-86
Teléfono: 605-3856500
www.grupozambrano.com

IMPORTADORA INDUSTRIAL
Bogotá, Carrera 22 # 17-82
Teléfono: 601-2012686
importadoraindustrial@gmail.com
www.importadoraindustrial.com

INLINE FLUID SYSTEMS
Bucaramanga, Calle 28 # 20-80
Teléfonos: 607-6521980
www.inlinefs.com

INYECTO INNOVA S.A.S.
Bogotá, Carrera 31 # 11-71
Teléfono: 601-3510845
gerencia@inyectoinnova.com
www.inyectoinnova.com

IRI DE COLOMBIA 
Bogotá, Carrera 7 # 146–65 
Teléfono: 601-6739677
info@iridecolombia.com
www.iridecolombia.com

MASTER CONTROLS
Bogotá, Calle 73 # 20C-38
Teléfono: 601-3474212 
bogota@master-controls.com
www.master-controls.com

PSK
Bogotá, Carrera 13 A # 89–38, Of. 
701 
Teléfonos: 601-6185426, 310-
8569421
www.pskcolombia.com.co

REPTECH COLOMBIA S.A.S.
Bogotá, Carrera 46 # 144-24
Teléfono: 601-6005757
reptech@reptechcol.com
www.reptechcol.com

TCL
Barranquilla, Calle 73 Vía 40–250
Teléfono: 605-3600022, 316-
3670630
info@tcl.com.co
www.tcl.com.co

TECVAL S.A.S.
Bogotá, Carrera 18 # 164-46
Teléfonos: 601-605-6782714
ventas@tecvalsas.com 
www.tecvalonline.com

TUVACOL S.A.
Parque Industria San José, vía 
Funza- Siberia
Bodega 1, manzana B,  
Teléfonos: 601-8215999, 601-
8237779 
asisgerenciabog@tuvacol.com
www.tuvacol.com
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Centro de Convenciones
Cartagena de Indias

Del 24 al 26
OCTUBRE 2023

Gracias a nuestros
patrocinadores, conferencistas, 

panelistas, moderadores
y a todos los asistentes

que permitieron la realización
de este evento y contribuyeron
a enriquecer las discusiones 
sobre el sector en Colombia.

¡La VI Cumbre del Petróleo, Gas
y Energía se hizo realidad!

Organizan
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